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ОТЧЕТ ЭМИТЕНТА ОБЛИГАЦИЙ 
ЗА 2021 ГОД 

 
Закрытое акционерное общество «Ламбумиз» 

 
Биржевые облигации документарные процентные неконвертируемые на предъявителя с 

обязательным централизованным хранением серии БО-П01  
в количестве 12 0001 (Двенадцати тысяч) штук, номинальной стоимостью  

10 000 (Десять тысяч) российских рублей каждая, общей номинальной стоимостью 
120 000 000 (Сто двадцать миллионов) российских рублей, со сроком погашения в 
1800-й день с даты начала размещения биржевых облигаций, размещенных путем 
открытой подписки, идентификационный номер выпуска 4B02-01-09188-H-001P от 

09.07.2019. 
 
Информация, содержащаяся в настоящем отчете эмитента облигаций, подлежит раскрытию в 
соответствии с требованиями Правил листинга ПАО Московская Биржа к раскрытию информации 
эмитентами, допущенными к организованным торгам без их включения в котировальные списки и 
без регистрации проспекта ценных бумаг. 
 

 
 

  
Контактное лицо:  

финансовый директор  Комиссарова Татьяна 
Игоревна 

 

  (должность)  (фамилия, имя, отчество)  
 

Телефон: 
+7 (383) 347-87-70 (вн. 354)  

 Адрес электронной 
почты: 

t.komissarova@cf1.ru  

 
Настоящий отчет эмитента облигаций содержит сведения об эмитенте, о финансово-хозяйственной 
деятельности эмитента, финансовом состоянии эмитента. Инвесторы не должны полностью 
полагаться на оценки и прогнозы эмитента, приведенные в настоящем отчете эмитента облигаций, 
так как фактические результаты деятельности эмитента в будущем могут отличаться от 
прогнозируемых результатов по многим причинам. Приобретение ценных бумаг эмитента связано с 
рисками, описанными в настоящем отчете эмитента облигаций. 
 

                                                            
1 В связи с приобретением эмитентом в рамках оферты от 09.07.2021 собственных биржевых облигаций в количестве 
190 (Ста девяноста) штук в обращении находятся указанные биржевые облигации в количестве 11 810 (Одиннадцать 
тысяч восемьсот десять) штук, общей номинальной стоимостью 118 100 000 (Сто восемнадцать миллионов сто тысяч) 
российских рублей. 
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1. Общие сведения об эмитенте: 
1.1.  Основные сведения об эмитенте: 

Полное фирменное наименование: Закрытое акционерное общество «Ламбумиз» 

Сокращенное фирменное наименование: ЗАО «Ламбумиз» 

ИНН: 7729038566 

ОГРН: 1027700146605 

Место нахождения: 121471, Российская Федерация, г. Москва, ул. Рябиновая, д. 51-а 

Дата государственной регистрации: 23.03.1992 

1.2.  Краткая характеристика эмитента, история создания и ключевые этапы 
развития эмитента, адрес страницы в сети Интернет, на которой размещен 
устав эмитента. 

 
История компании связана со становлением и развитием упаковочной и молочной 
отраслей России, и до сих пор ЗАО «Ламбумиз» играет значимую роль, занимая почетное 
место крупнейшего российского производителя упаковки для молочной продукции. 

1972 г. – открытие «Московского завода ламинированной бумаги и полимерных изделий 
«Мосламбумиз», запуск линии производства картонной упаковки Tetra Classic в форме 
пирамиды. 

1986 г. – выпуск упаковки Gable Top в форме параллелепипеда с гребешком. 

1992 г. – преобразование государственного предприятия «Мосламбумиз» в ЗАО «Ламбумиз». 

2000 г. – производство многоцветной упаковки из ламинированного картона. 

2003 г. – покупка немецкой флексографической печатной машины BHS Flexline Compact, 
освоение мировых технологий Skiving and Hemming и J-bottom, позволяющих увеличить 
срок хранения упакованной продукции. 

2004 г. – получено свидетельство Всероссийской организации качества, подтверждающее 
соответствие продукции высшему стандарту. В числе постоянных заказчиков – более 400 
партнеров в России и странах СНГ. Началось производство заготовок пакетов типа Tetra 
Rex. 

2009 г. – переход на использование европейских цифровых технологий при выводе форм, 
благодаря чему стала возможна еще более качественная печать и нанесение 
фотографического изображения на упаковку. 

2010 г. – внедрение современных методов управления производством. Увеличение доли 
рынка до 26%, второе место среди конкурентов. 

2014 г. – запуск производства упаковки Gable Top типа Б. Обновление и модернизация 
парка оборудования. Переход на инновационный этап развития. Активная 
диверсификация производства. 

2015 г. – сертификация по международному стандарту системы качества ISO 9001:2008. 

2016 г. – открытие технического центра по наладке, ремонту и поставке разливочного 
оборудования. 
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2017 г. – эмиссия коммерческих облигаций №4CDE-01-09188-H-001P от 09.08.2017 
объемом 60 млн руб. Выпуск был погашен в середине 2019 г. 

2018 г. – ЗАО «Ламбумиз» стало одним из 44-х промышленных комплексов Москвы, 
получивших поддержку столичного правительства в виде целого ряда льгот: 
значительного снижения ставки налога на прибыль, на имущество, на землю, а также 
арендной платы. 

2019 г. – размещение биржевых облигаций (RU000A100LE3) объемом 120 млн руб., запуск 
серийного производства упаковки Gable Top объемом 0,25 л типа Б. ЗАО «Ламбумиз» прошло 
ресертификационный аудит на соответствие системе управления безопасностью пищевых 
продуктов (FSSC 22000). 

2020 г. – сформирован комплекс по производству одноразовой посуды и освоен ее выпуск. 
ЗАО «Ламбумиз» стало получать субсидии по купонным выплатам в размере до 70% от 
выплат по ставке купона по облигациям в рамках национального проекта «МСП и поддержка 
индивидуальной предпринимательской инициативы». По состоянию на декабрь 2021 г. завод 
получил частичную компенсацию 1-13 купонных выплат.  

2021 г. – закуплено 6 единиц оборудования и сформирован полноценный участок офсетной 
печати с постпечатным оборудованием, проведена модернизация накопительного 
упаковочного устройства и узла подсчета заготовок (увеличение скорости выпуска продукции 
в 1,5 раза), освоена технология нанесения кодов маркировки «Честный знак» на 
промышленные партии упаковки Gable Top. Приобретена линия для нанесения кодов на 
заготовки картонной упаковки методом стикерования (для упаковки, оставшейся без кодов 
Честный знак).Получена частичная компенсация 14-26 купонных выплат в рамках 
национального проекта «МСП и поддержка индивидуальной предпринимательской 
инициативы». 

Сегодня ЗАО «Ламбумиз» — одно из старейших предприятий Москвы и один из 4-х 
производителей упаковки для молока и молочной продукции на территории РФ с долей 
рынка порядка 26%. В распоряжении компании находится 18,5 тыс. м2 производственных 
площадей, на которых производится 360 млн шт. упаковки ежегодно. 

Компания предлагает заготовки пакетов типа Pure Pak и Tetra Rex, гибкие упаковочные 
материалы с печатью, комбинированные материалы (кашированная фольга, многослойные 
пленочные материалы с печатью и без), одноразовую посуду из ламинированного картона 
собственного производства, пластиковые крышки с мембраной для бумажных пакетов. 

Устав эмитента размещен: https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=36391 

 

1.3. Стратегия и планы развития деятельности эмитента. 
В целях повышения эффективности деятельности предприятия перед обществом на 2022 г. 
поставлены задачи: 

• привлечение новых клиентов, в том числе: за счет расширения регионального 
присутствия (западные и восточные регионы России), а также за счет привлечения 
клиентов со средним и малым тиражом; 

• увеличение объемов продаж действующим клиентам за счет расширения ассортимента 
выпускаемой продукции и повышения ее качества; 

• проведение мероприятий по снижению себестоимости продукции за счет системного 

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=36391
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учета и контроля потерь на всех участках производства продукции, контроля соблюдения 
норм расхода сырья и материалов, недопущения их перерасхода, сокращения 
непроизводственных затрат, недопущения нарушений технологического цикла 
производства, сокращения отходов производства; 

• продолжение работы по поддержанию системы «бережливого производства», повышение 
технического и организационного уровня производства, по модернизации действующего 
оборудования, а также по поддержанию его работоспособности, в том числе силами 
Технического центра ЗАО «Ламбумиз»; 

• повышение производительности труда; 
• увеличение объема услуг, оказываемых Техническим центром, по сервисному 

обслуживанию разливочных автоматов молочных заводов – заказчиков продукции ЗАО 
«Ламбумиз»; 

• продолжение работы по расширению ассортимента продукции с учетом требований 
заказчиков и рыночных предложений, 

• продолжение развития направления одноразовой посуды из картона собственной 
ламинации.  

• развитие ESG инициативы по сбору и переработке отходов производства упаковочных 
материалов. 

 
1.4.  Рынок и рыночные позиции эмитента (масштаб деятельности, география 

присутствия, диверсификация бизнеса, специализация, рыночная ниша). 
Конкуренты эмитента. 

ЗАО «Ламбумиз» производит упаковку для пищевой и молочной промышленности с 1972 
года. В настоящее время у предприятия около 400 клиентов в России и странах СНГ.  

Завод занимается производством ламинированного картона, объем производства составляет 
1800 тонн/мес., из которых порядка 1200 тонн\мес. поставляется на рынок, в том числе и 
прямым конкурентам.  

Поставки осуществляются по всей территории России и странам СНГ: Казахстан, Белоруссия. 

Качество продукции ЗАО «Ламбумиз» подтверждено свидетельством N°034-ЦЭП-16-04 
«Всероссийской организации качества». Компания имеет статус промышленного комплекса 
Москвы, предполагающий значительные налоговые льготы. 

В составе завода работает Технический Центр, который оказывает огромный спектр услуг по 
наладке, обслуживанию, изготовлению запчастей и поставке оборудования для молочных 
заводов. 

Несмотря на усиливающуюся конкуренцию на рынке упаковки, ЗАО «Ламбумиз» 
продолжает сохранять достаточно стабильное положение по всем товарным группам и 
оставаться одним из лидирующих предприятий в этой отрасли. 
 
Основные конкуренты общества в данной отрасли: 

• АО «Элопак», 
• ООО «ПРОМ-УПАК», 
• ООО «Роспак». 

 
Конкуренция на рынке сосредоточена только среди существующих компаний, что 
объясняется высоким порогом входа – инвестиции в открытие аналогичного производства 
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превышают 1 млрд. руб. при сроке окупаемости около 10 лет. У каждой компании есть 
своя ниша и ключевые покупатели, с которыми заключаются долгосрочные контракты. 

ЗАО «Ламбумиз» является одним из лидеров рынка молочной упаковки, занимая второе 
место после крупнейшего производителя – ЗАО «Элопак». 

Эмитент располагает производственными линиями, размещенными на собственной 
площадке площадью 18 тыс. кв. м, складом для хранения продукции – 800 кв. м. Рыночная 
стоимость всех активов ЗАО «Ламбумиз» оценивается в 2 млрд. руб. 

Производственное оборудование состоит из 2 шестицветных машин, 1 четырехцветной 
машины, 3 линий фальцесклейки, 2 линий ламинации (бессольвентная и экструзионная), 
линии резки и др. 

Эмитент осуществляет полный цикл производства – от обработки картона до разработки и  
нанесения дизайна. 
 
Основным направлением деятельности Общества в 2021 году сохранилось производство 
картонной упаковки для молочных продуктов Gable Top любого размера и емкости из 
экологически безопасных материалов, производство гибкой упаковки для пищевых 
продуктов на основе алюминиевой фольги, пергамента, пленки FPO. 
 
Также, в 2021 году ЗАО «Ламбумиз» стал активно развивать производство одноразовой 
посуды из ламинированного картона, гибкой упаковки и ламинированного картона. 
 
Помимо этого, в 2021 году эмитент внедрил технологии печати на упаковке собственного 
производства цифрового кода Data Matrix в связи с введением требования обязательной 
маркировки продукции молочных заводов с 01.09.2021г. 

С 2021 года ЗАО «Ламбумиз» участвует в развитии социально-значимых инициатив города 
Москвы. Реализуется совместный проект с Московской организацией Всероссийского 
общества слепых по изготовлению пакетов для молочных продуктов со шрифтом Брайля для 
чтения надписей незрячими и слабовидящими людьми. 

ЗАО «Ламбумиз» разрабатывает и внедряет программу Экологической политики в 
упаковочных материалах – «Зеленый Круг Упаковки». Программа заключается в переработке 
и повторном использовании отходов производства упаковочных материалов, в том числе 
отходов картонной упаковки, полимерной упаковки собственного производства, а также 
приема и переработки отходов упаковочных материалов своих Партнеров. 
 

1.5. Описание структуры эмитента (группы/холдинга, в которую входит 
эмитент, подконтрольные организации и зависимые общества), имеющее 
по мнению эмитента значение для принятия инвестиционных решений. 

 
Дочерним обществом эмитента является ООО «Ламбумиз Трейд» на основании того, что 
ЗАО «Ламбумиз» в силу преобладающего участия в его уставном капитале имеет 
возможность определять решения, принимаемые таким обществом (п. 2. ст. 6 
федерального закона от 26.12.1995 N 208-ФЗ (ред. от 31.07.2020, с изм. от 24.02.2021) «Об 
акционерных обществах»). 

Полное фирменное наименование дочернего общества: Общество с ограниченной 
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ответственностью «Ламбумиз Трейд» 

Сокращенное фирменное наименование: ООО «Ламбумиз Трейд» 

ИНН: 7729474241 

ОГРН: 1157746839359 

Место нахождения: 121471, г. Москва, ул. Рябиновая, 51А, стр. 1 

Размер доли участия эмитента в уставном капитале дочернего общества: 100%, 10 000 руб. 

Генеральный директор: Кальсин Сергей Леонидович 

Основное направление деятельности: реализация производимой эмитентом продукции и 
сопутствующих товаров. 

Подконтрольные организации и зависимые общества эмитента, имеющие значение для 
принятия инвестиционных решений, отсутствуют. 

 
 

1.6.  Структура акционеров/участников (бенефициары и доли их прямого или 
косвенного владения в капитале эмитента), сведения об органах управления 
(совет директоров, коллегиальный исполнительный орган) и сведения о 
руководстве (топ-менеджменте) эмитента. 

Высшим органом управления Общества является Общее собрание акционеров. 

Совет директоров – орган управления Общества, осуществляющий общее руководство 
деятельностью Общества. 

Ежегодно не ранее чем через 2 месяца и не позднее чем через 6 месяцев после окончания 
финансового года Общество проводит годовое Собрание, на котором решаются вопросы 
об избрании Совета директоров и Ревизионной комиссии Общества. 

Члены Совета директоров Общества избираются Собранием на срок до следующего 
годового Собрания. Лица, избранные в состав Совета директоров Общества, могут 
переизбираться неограниченное число раз. Количественный состав Совета директоров 
составляет 5 человек. 

Генеральный директор – единоличный исполнительный орган, осуществляющий 
руководство текущей деятельностью Общества. Избирается годовым Собранием со 
сроком полномочий 5 лет. 

Согласно решениям, принятым годовым Собранием ЗАО «Ламбумиз» (Протокол № 1 от 
31.05.2021), в состав Совета директоров эмитента избраны: 

1) Абалаков Александр Николаевич 
2) Гейкин Алексей Михайлович 
3) Ботвин Сергей Леонтьевич 
4) Давыденко Сергей 
5) Киреев Валерий Владимирович 

Контроль за финансово-хозяйственной деятельностью Общества осуществляет 
Ревизионная комиссия, которая состоит из 4 человек и ежегодно избирается годовым 
Собранием. 

Состав Ревизионной комиссии ЗАО «Ламбумиз»: 
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1) Губер Ольга Игоревна 
2) Сидорович Любовь Николаевна 
3) Маслова Галина Ивановна 
4) Чукарева Марина Борисовна 

 
Уставный капитал ЗАО «Ламбумиз»: составляет 46 810 (Сорок шесть тысяч восемьсот 
десять) рублей и поделен на 136 810 (Сто тридцать шесть тысяч восемьсот десять) 
размещенных акций, из них 36 810 (Тридцать шесть тысяч восемьсот десять) штук 
обыкновенных бездокументарных именных акций и 100 000 (Сто тысяч) штук 
привилегированных первого типа бездокументарных именных акций. 

Регистратор: АО «Новый Регистратор», ИНН 7719263354. 
 

Основные акционеры на 31.12.2021 
ФИО/ 

Наименование 
организации 

Обыкновенные 
акции 

Привилегированные акции 

шт./руб. % шт. руб. % 
ООО «Ламбумиз-Инвест» 33 343 92,5935 100 000 10 000 100 
Прочие акционеры 3 467 7,4065 - - - 
Итого 36 810 100% 100 000 10 000 100% 

 
Абалаков А. Н. – конечный бенефициар ЗАО «Ламбумиз» как участник ООО «Ламбумиз-
Инвест» с долей 72,8%. 

Генеральный директор Александр Абалаков имеет более чем 20-летний опыт управления 
компаниями различной отраслевой направленности и является акционером ЗАО 
«Ламбумиз». В 1989 году выступил соорганизатором и главой кооператива, который стал 
родоначальником группы компаний F1, обеспечивающей Новосибирску более 1000 рабочих 
мест. Был избран депутатом Новосибирского областного Совета депутатов. До 2010 года 
работал в составе комитета по строительству и вопросам ЖКХ, автор законотворческих 
инициатив. В течение 5 лет был депутатом Госдумы РФ. Занимается активной общественной 
деятельностью. 

 
 

1.7. Сведения о кредитных рейтингах эмитента (ценных бумаг эмитента). 
У эмитента и ценных бумаг эмитента отсутствуют кредитные рейтинги. 
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2. Сведения о финансово-хозяйственной деятельности и финансовом состоянии 
эмитента. 
2.1.  Операционная деятельность (основная деятельность, приносящая 

выручку) эмитента (основные виды, географические регионы, иная 
информация) в динамике за последние 3 года. 

Деятельность эмитента сосредоточена в Москве, клиентами являются крупные 
отечественные производители молока. Операционная деятельность строится следующим 
образом: эмитент приобретает различные виды высокоплотного упаковочного картона у 
крупнейших российских и европейских поставщиков. Сырье поступает на производство в 
рулонах. Далее картон ламинируется экструзионным способом, на него наносится дизайн 
будущих упаковок. После напечатанные заготовки склеивают на линиях фальцесклейки, 
упаковывают в короба и отправляют заказчикам. 

Многоцветная картонная упаковка Gable Top – самая популярная тара для молочных 
продуктов. Именно она составляет основную часть выпускаемой ЗАО «Ламбумиз» 
продукции. На ее долю приходится около 70% выручки. В структуре продаж наибольшую 
долю продолжают занимать пакеты объемом 1 литр. В 2019 г. «Ламбумиз» запустил 
производство упаковки Gable Top типа Б объемом 0,25 л, обеспечив таким образом полноту 
выпускаемой продуктовой линейки. Теперь молочные заводы могут обращаться за 
упаковкой различного объема (0,25 л, 0,5 л и 1 л) и типа (А и Б) к одному поставщику. 

Производство нового вида продукции позволило компании снизить срок поставки, 
предоставить конкурентные цены на рынке и увеличить число клиентов, в особенности 
работающих на тендерной основе. 

До 12% выручки приходится на дополнительные проекты — гибкую и комбинированную 
тару. 

В 2021 году сложилась следующая структура продаж по основным направлениям 
деятельности предприятия: 

• Упаковка GT и сопутствующие товары для молочной упаковки - 59%; 
• Гибкая упаковка – 11%; 
• Картон и ламинированный картон - 6%; 
• Одноразовая посуда – 5%; 
• Новые продукты и дистрибуция – 11%; 
• Прочее 8%. 

Структура выручки в 2021 году, практически не изменилась в сравнении с показателем 2020 
года. Себестоимость производимой продукции выросла за счёт существенного роста цен на 
сырье. С целью хеджирования валютных рисков, действуют цены, привязанные к курсовым 
порогам Евро. 
 
Клиентская база значительно диверсифицирована – более 60% выручки формируют 
небольшие клиенты, в основном молочные заводы.   
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2.2. Оценка финансового состояния эмитента в динамике за последние 3 
года, включающая в себя обзор ключевых показателей деятельности 
эмитента с указанием методики расчета приведенных показателей и адреса 
страницы в сети Интернет, на которой размещена бухгалтерская 
(финансовая) отчетность эмитента, на основе которой были рассчитаны 
приведенные показатели. Приводится анализ движения ключевых 
показателей деятельности эмитента и мер (действий), предпринимаемых 
эмитентом (которые планирует предпринять эмитент в будущем), для их 
улучшения и (или) сокращения факторов, негативно влияющих на такие 
показатели. 

 
  31.12.2019 31.12.2020 31.12.2021 Откл. 

Валюта баланса 1 200 155 1 333 447 1 361 319 2,1% 
Основные средства 52 978 309 952 307 393 -0,8% 
Собственный капитал 447 181 618 928 626 770 1,3% 
Запасы 398 732 431 565 502 364 16,4% 
Дебиторская задолженность 582 721 525 026 483 633 -7,9% 
Кредиторская задолженность 196 423 191 554 227 545 18,8% 
Финансовый долг 539 877 506 594 490 702 -3,1% 
   долгосрочный 468 034 448 980 460 832 2,6% 
   краткосрочный 71 843 57 614 29 870 -48,2% 
          
Выручка 997 844 969 502 1 168 328 20,5% 
Валовая прибыль 161 745 185 295 206 530 11,5% 
Операционная прибыль 39 193 60 218 58 145 -3,4% 
Чистая прибыль 12 830 13 350 7 843 -41,3% 
EBITDA LTM 40 213 66 973 75 768 13,1% 

     
Валовая рентабельность 16,2% 19,1% 17,7% - 
Операционная рентабельность 3,9% 6,2% 5,0% - 
Рентабельность деятельности 1,3% 1,4% 0,7% - 

     
Чистый долг/EBITDA 13,42 7,52 6,36 -15,4% 
Долг/Выручка 0,54 0,52 0,42 -19,6% 
Долг/Собственный капитал 1,21 0,82 0,78 -4,3% 

Валюта баланса эмитента в 2021 году возросла по сравнению с 2020 годом на 2,1% и 
составила 1,36 млрд руб. В активе увеличение произошло в основном за счет запасов в связи 
с расширением ассортимента производимой продукции. Пассив баланса увеличился в 
основном из-за роста кредиторской задолженности, вызванной увеличением товарных 
запасов эмитента. Также произошел рост нераспределенной прибыли в отчетном периоде 
на 7,8 млн. руб.  

«Ламбумиз» активно развивает направление пищевой упаковки из картона для готовых 
блюд, которое является растущим с высоким потенциалом спроса со стороны компаний из 
сектора HoReCa, осуществляющих услуги по доставке еды. 

Долговые обязательства ЗАО «Ламбумиз» полностью обеспечены ликвидными активами – 
запасами и дебиторской задолженностью.  

Выручка компании за 2021 году увеличилась на 20,5%, что положительно сказалось на 
валовой прибыли (+11,5%) и EBITDA (+13,1%). Рост ключевой ставки и как следствие 
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ускорение роста цен отрицательно сказались на рентабельности бизнеса, которая в 2021 
году снизилась к АППГ от -0,7 п.п. до -1,4 п.п в зависимости от показателя. 

По итогам работы в 2021 году эмитенту удалось снизить уровень долговой нагрузки, тем 
самым улучшив расчётные показатели долговой нагрузки: 

• долг/выручка 0,42х (против 0,52х за 2020 год); 
• долг/капитал 0,78х (против 0,82х за 2020 год); 
• долг/EBITDA 6,36х (против 7,52х за 2020 год). 

Основные финансовые показатели рассчитаны на основе бухгалтерской отчетности по 
стандартам РСБУ по формулам, приведенным в законодательных и нормативных актах РФ. 
Валюта баланса стр. 1600 Бухгалтерского баланса 
Основные средства стр. 1150 Бухгалтерского баланса 
Собственный капитал Итог по разделу III баланса 
Дебиторская задолженность стр. 1230 Бухгалтерского баланса 
Кредиторская задолженность стр. 1520 Бухгалтерского баланса 
Запасы стр. 1210 Бухгалтерского баланса 
Финансовый долг стр. 1510+1410 Бухгалтерского баланса 
Долгосрочный финансовый 
долг 

стр. 1410 Бухгалтерского баланса 

Краткосрочный финансовый 
долг 

стр. 1510 Бухгалтерского баланса 

Выручка стр. 2110 Отчета о финансовых результатах 
Валовая прибыль стр. 2100 Отчета о финансовых результатах 
EBITDA строка 2200 + строка 2340 –строка 2350 Отчета о 

финансовых результатах 
Чистая прибыль стр.2400 Отчета о финансовых результатах 
Годовая выручка За первый квартал текущего года показатель 

«Годовая Выручка» рассчитывается по формуле: 
показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых 
результатах  промежуточной бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за три месяца текущего года, 
плюс показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых 
результатах годовой бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за предшествующий год, минус 
показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых 
результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за первый квартал 
предшествующего года. 

За второй квартал текущего года показатель 
«Годовая Выручка» рассчитывается по формуле: 
показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых 
результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за шесть месяцев  текущего года, 
плюс показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых 
результатах  годовой бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за предшествующий год, минус 
показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых 
результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за шесть месяцев 
предшествующего года. 
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За третий квартал текущего года показатель 
«Годовая Выручка» рассчитывается по формуле: 
показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых 
результатах  промежуточной бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за девять месяцев текущего 
года, плюс показатель статьи «Выручка» Отчета о 
финансовых результатах годовой бухгалтерской 
(финансовой) отчетности, составленной за 
предшествующий год, минус показатель статьи «Выручка» 
Отчета о финансовых результатах промежуточной 
бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за 
девять месяцев предшествующего года. 

За четвертый квартал предшествующего года 
показатель «Годовая Выручка» равен показателю статьи 
«Выручка» Отчета о финансовых результатах годовой 
бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за 
предшествующий год. 

Годовая EBITDA За первый квартал текущего года показатель 
«Годовая EBITDA» рассчитывается по формуле: 
показатель EBITDA, рассчитанный на основании Отчета о 
финансовых результатах промежуточной бухгалтерской 
(финансовой) отчетности, составленной за три месяца 
текущего года, плюс показатель EBITDA, рассчитанный на 
основании Отчета о финансовых результатах годовой 
бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за 
предшествующий год, минус показатель EBITDA, 
рассчитанный на основании Отчета о финансовых 
результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за первый квартал 
предшествующего года. 

За второй квартал текущего года показатель 
«Годовая EBITDA» рассчитывается по формуле: 
показатель EBITDA, рассчитанный на основании Отчета о 
финансовых результатах промежуточной бухгалтерской 
(финансовой) отчетности, составленной за шесть месяцев 
текущего года, плюс показатель EBITDA, рассчитанный на 
основании Отчета о финансовых результатах годовой 
бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за 
предшествующий год, минус показатель EBITDA, 
рассчитанный на основании Отчета о финансовых 
результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за шесть месяцев 
предшествующего года. 

За третий квартал текущего года показатель 
«Годовая EBITDA» рассчитывается по формуле: 
показатель EBITDA, рассчитанный на основании Отчета о 
финансовых результатах промежуточной бухгалтерской 
(финансовой) отчетности, составленной за девять месяцев 
текущего года, плюс показатель EBITDA, рассчитанный на 
основании Отчета о финансовых результатах годовой 
бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за 
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предшествующий год, минус показатель EBITDA, 
рассчитанный на основании Отчета о финансовых 
результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 
отчетности, составленной за девять месяцев 
предшествующего года. 

За четвертый квартал предшествующего года 
показатель «Годовая EBITDA» равен показателю 
«EBITDA», рассчитанному на основании Отчета о 
финансовых результатах годовой бухгалтерской 
(финансовой) отчетности, составленной за 
предшествующий год. 

Финансовый долг/Выручка (стр. 1510+1410 Бухгалтерского баланса) / «Годовая 
выручка» 

Финансовый 
долг/Собственный капитал 

(стр. 1510+1410 Бухгалтерского баланса) разделить на 
Итог по разделу III баланса 

Финансовый долг/EBITDA (стр. 1510+1410 Бухгалтерского баланса) / «Годовая 
EBITDA» 

Валовая рентабельность Валовая прибыль/Выручка 
Рентабельность по EBITDA EBITDA/Выручка 
Рентабельность по чистой 
прибыли 

Чистая прибыль/Выручка 

 
Бухгалтерская (финансовая) отчетность размещена: https://www.e- 
disclosure.ru/portal/company.aspx?id=36391. 

2.3.  Структура активов, обязательств, собственного капитала эмитента в 
динамике за последние 3 года. 

 
Внеоборотные активы, тыс. руб. 

На отчетную дату 31.12.2019 31.12.2020 31.12.2021 
Нематериальные активы 15 809  36 674  29 436  
Основные средства 52 978  309 952  307 393  
Долгосрочные финансовые вложения 137 621  10  10  
Отложенные налоговые активы 657  839  821  
Итого Внеоборотные активы 207 065 347 475 337 660 

Оборотные активы, тыс. руб. 
На отчетную дату 31.12.2019 31.12.2020 31.12.2021 
Запасы 398 732  431 565  502 364 
НДС 10 277  12 280  11 300 
Дебиторская задолженность 582 721  525 026  483 633 
Денежные средства 249  3 050  8 719  
Прочие оборотные активы 1 111  14 051  17 643 
Итого Оборотные активы 993 090 985 972 1 023 659 
ИТОГО АКТИВЫ 1 200 155 1 333 447 1 361 319 

Активы ЗАО «Ламбумиз» на конец 2021 года составили 1,36 млрд руб., увеличившись с 
2020 года на 2,1% преимущественно за счет роста запасов. Внеоборотные активы 
представлены основными средствами, непосредственно участвующими в производстве.  

Увеличение запасов в 2021 году на 16,4% по сравнению с АППГ, связано с расширением 
ассортимента производимой продукции. Поддержание значительных запасов различных 
видов картона необходимо для бесперебойной работы производства. 
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Долгосрочные обязательства, тыс. руб. 

На отчетную дату 31.12.2019 31.12.2020 31.12.2021 
Займы и кредиты 348 300  328 980  342 732  
Отложенные налоговые обязательства 1 279  780  643  
Прочие долгосрочные пассивы 119 734  120 000  118 100  
Итого долгосрочные обязательства 469 313 449 760 461 475 

Краткосрочные обязательства, тыс. руб. 
На отчетную дату 31.12.2019 31.12.2020 31.12.2021 
Займы и кредиты 71 843  57 614  29 870  
Кредиторская задолженность 196 423  191 554  227 545  
Доходы будущих периодов   24    
Оценочые обязательства 15 395  15 567  15 659  
Итого Краткосрочные обязательства 283 661 264 759 273 074 
ИТОГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВ 752 974 714 519 734 549 

На конец 2021 года финансовый долг эмитента составил 490,7 млн рублей, долг перед 
контрагентами — 227,5 млн рублей. За счет кредиторской задолженности компания 
финансирует закупку товара. В 2021 году наблюдается снижение финансового долга на 15,9 
млн руб. (-3,1% по сравнению с 2020 годом). 

С точки зрения ликвидности баланса – оборотные активы покрывают краткосрочные 
обязательства в 3,7 раз. 

 
Собственный капитал, тыс. руб. 

На отчетную дату 31.12.2019 31.12.2020 31.12.2021 
Уставный капитал 47  47  47  
Переоценка внеоборотных активов 22 896  181 292  181 292  
Резервный капитал 9  9  9  
Нераспределенная прибыль 424 229  437 580  445 422  
ИТОГО 447 181 618 928 626 770 

 
По итогам 2021 года собственный капитал эмитента составил 626,8 млн руб. или 46,0% от 
ВБ. Нераспределенная прибыль возросла на 1,3% по сравнению с показателем 2020 года. 
 

2.4. Кредитная история эмитента за последние 3 года. 
 

Финансовый долг, тыс. руб. Тип 31.12.2019 31.12.2020 31.12.2021 
ПАО «СДМ-Банк» Кредит 378 300 383 980 369 732 
Прочие  41 843 2 614 2 870 
Кредиты и займы, тыс. руб.  420 143 386 594 372 602 
Облигации Биржевые 119 734 120 000 118 100 
Всего, тыс. руб.   539 877 506 594 490 702 

 
На конец 2021 года компания имеет две кредитные линии в «СДМ-Банке», а также выпуск 
биржевых облигаций. Размер долга по облигационному займу учитывается эмитентом в 
составе прочих долгосрочных обязательств. За отчётный год размер облигационного займа 
снизился на 1,9 млн руб. в связи с выкупом эмитентом у инвесторов 190 бумаг в рамках 
оферты, прошедшей в июле 2021 года. 
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2.5. Основные кредиторы и дебиторы эмитента на 31.12.2020г. 
 

Дебиторы  Сумма, 
тыс. руб. Доля, % 

ЛАМБУМИЗ-ИНВЕСТ, ООО 351 261 72,6% 
ТЮМЕНЬМОЛОКО, ООО 11 485 2,4% 
ОМК, ООО 8 818 1,8% 
ИТЦ-ТРЕЙД ООО 6 070 1,3% 
КИРОВМОЛКОМБИНАТ, ЗАО 5 005 1,0% 
KARJALAN PAPERI 3 944 0,8% 
Прочие дебиторы 97 051 20,1% 
Итого 483 633 100,0% 

 
Основным дебитором является акционер эмитента – компания ООО «Ламбумиз-Инвест», 
также к крупным дебиторам относятся молочные заводы и поставщики комплектующих, 
работающие по предоплате. 
 
Кредиторы Сумма, тыс. руб. Доля, % 
СИЛЬВАМО КОРПОРЕЙШН РУС, НПАО 49 798 21,9% 
БИПЛАСТ, ООО 16 024 7,0% 
БК, ООО 14 340 6,3% 
ИТЦ-ТРЕЙД, ООО 10 856 4,8% 
УНИКОММ, ООО 10 114 4,4% 
Paper Cups International LTD 9 934 4,4% 
ГОРОДЕЦКИЙ МЗ, АО 9 476 4,2% 
ДВ БУМАГА, ООО 7 921 3,5% 
Прочие кредиторы 99 082 43,5% 
Итого 227 545 100,0% 

 
Основные кредиторы – крупнейшие поставщики и производители картона, которые 
предоставляют отсрочку по оплатам. На их долю приходится более половины 
кредиторской заложенности ЗАО «Ламбумиз». 

 

2.6. Описание отрасли или сегмента, в которых эмитент осуществляет свою 
основную операционную деятельность. 

В 2021 году потребление молока на душу населения в России выросло на 10,4% к АППГ и 
достигло 188,3 килограммов, что является наибольшим значением за последние 10 лет. При 
этом, население России в 2021 году сократилось на 0,4% с 146,7 до 146,2 млн чел. 
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Сочетание этих двух факторов привело к общему росту потребления, и как следствие – 
производства, молока в России на ощутимые 10,0% до 27,5 млн тонн, что создаёт 
значительный потенциал по наращиванию в ближайшие годы производства упаковки для 
пищевых продуктов, в частности для молока – основное производственное направление 
деятельности эмитента. 

 
 

2.7.  Описание судебных процессов (в случае их наличия), в которых участвует 
эмитент и которые могут существенно повлиять на финансовое состояние 
эмитента. 

 
В настоящий момент ЗАО «Ламбумиз» не является участником судебных процессов, 
которые могут существенно повлиять на его финансовое состояние. 
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2.8. Описание основных факторов риска, связанных с деятельностью 
эмитента, которые могут влиять на исполнение обязательств по ценным 
бумагам, включая существующие и потенциальные риски. Политика 
эмитента в области управления рисками. 

 
Риск Способ нивелирования 

Долговая нагрузка Для успешной конкуренции на рынке компания вынуждена 
предлагать клиентам хорошие условия по оплатам, из-за этого 
растет оборотный капитал и долг для его финансирования. 
Рост финансирования необходим в связи со сложной 
экономической конъюнктурой и падением доходов населения, что 
вынуждает клиентов ( м олочные заводы) использовать 
максимально возможные инструменты финансирования своей 
деятельности, в том числе за счет поставщиков. 

Кроме того, «Ламбумиз» имеет существенные производственные 
активы, которые в разы покрывают долг. 

Конкуренция на 
рынке 

«Ламбумиз» является одним из лидеров на рынке молочной 
упаковки с долей около 26%. Конкуренция ограничена 4 
компаниями-производителями. Выход на рынок конкурентов 
затруднен существенными инвестиционными затратами. 
Одной из стратегических задач Общества является сохранение и 
укрепление позиции на рынке GableTop, в связи с этим, особое 
внимание эмитент уделяет усилению конкурентоспособности 
бизнеса за счет повышения качества выпускаемой продукции, 
расширения продуктовой линейки и перечня оказываемых услуг. 

Падение доходов 
населения 

Ухудшение экономической конъюнктуры негативно отражается на 
платежеспособном спросе в конечной продукции – молочных 
изделиях. 
Компания имеет возможность поддерживать своих ключевых 
клиентов за счет оборотного капитала. 
Вместе с тем, эмитент осуществляет детальный анализ каждого 
контрагента и открывает лимиты задолженности только на 
надежных производителей. 

Риски 
поставщиков 

Риски поставщиков связаны с изменением условий продаж, 
увеличением цены, отказом от сотрудничества по различным 
причинам. Также, к рискам поставок относятся наличие зарубежных 
поставщиков сухих компонентов, что накладывает на эмитента 
обязательства по поиску альтернативных продавцов внутри страны.  
Основное сырье для производства продукции компании составляет 
картон, который эмитент закупает у российского производителя – 
Светогорского ЦБК.  
С 2017 года компания активно ведет работу по существенной 
диверсификации базы поставщиков и согласованию условий 
сотрудничества с длительной перспективой. 

Изменения 
экономической 
ситуации, 
инвестиционного 
климата, 
макроэкономич-х 
показателей в 
государстве 

Снижение данного фактора риска Общество может обеспечить за 
счет своевременного выявления негативных факторов, усиления 
контроля за дебиторской задолженностью, реализации мероприятий 
по непрерывному повышению эффективности производства. 
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Политика эмитента в области управления рисками направлена на своевременное выявление и 
предупреждение возможных рисков с целью минимизации их негативного влияния на 
результаты финансово-хозяйственной деятельности компании. 

Управление рисками эмитента состоит из следующих этапов: 

• выявление факторов риска; 
• оценка риска; 
• выбор методов управления рисками. 

В процессе выявления факторов риска систематизируется информация об их количестве, 
взаимосвязи и управляемости, вероятности несения убытков, связанных с данными 
факторами риска, а также о мерах, которые могут снизить возможные убытки либо 
выпадающие доходы. 

Оценка риска строится на всестороннем изучении финансово-хозяйственной деятельности 
эмитента, внешней среды, на анализе внешних и внутренних факторов риска, построении и 
анализе цепочек развития событий при действии тех или иных факторов риска, установлении 
механизмов и моделей взаимосвязи показателей и факторов риска. 

Оценка рисков производится после того, как возможные их предпосылки и источники 
идентифицированы и отнесены к одной из трех категорий: 

• известные риски; 
• предвидимые; 
• непредвидимые. 

Выбор метода оценки зависит от категории, к которой относятся выявленные факторы риска. 

Так, для известных рисков при наличии соответствующей информации в качестве прогнозных 
оценок используют расчетную оценку ожидания потерь, оценку максимального снижения 
(при заданном уровне доверительной вероятности) величины контролируемых показателей и 
др. 

При рассмотрении предвидимых рисков основное внимание направлено на выявление 
сценариев, при реализации которых может произойти снижение целевых показателей до 
критического уровня. В ряде случаев, когда эмитент не обладает достаточной статистической 
информацией, применяется метод экспертного построения сценариев. 

В различных хозяйственных ситуациях эмитент использует разные способы достижения 
оптимального (приемлемого) уровня риска. 

Применяемые методы управления рисками можно разделить на три типа: 

• метод уклонения от риска (отказ от ненадежных партнеров, скоринговый анализ 
клиентов); 

• метод диверсификации риска (диверсификация поставщиков, покупателей по 
регионам и виду деятельности); 

• метод компенсации риска (стратегическое планирование деятельности, 
прогнозирование внешней обстановки, мониторинг социально-экономической и 
нормативно-правовой среды, создание системы резервов). 


	1. Общие сведения об эмитенте:
	1.1.  Основные сведения об эмитенте:
	1.2.  Краткая характеристика эмитента, история создания и ключевые этапы развития эмитента, адрес страницы в сети Интернет, на которой размещен устав эмитента.
	1.3. Стратегия и планы развития деятельности эмитента.
	1.4.  Рынок и рыночные позиции эмитента (масштаб деятельности, география присутствия, диверсификация бизнеса, специализация, рыночная ниша). Конкуренты эмитента.
	1.5. Описание структуры эмитента (группы/холдинга, в которую входит эмитент, подконтрольные организации и зависимые общества), имеющее по мнению эмитента значение для принятия инвестиционных решений.
	1.6.  Структура акционеров/участников (бенефициары и доли их прямого или косвенного владения в капитале эмитента), сведения об органах управления (совет директоров, коллегиальный исполнительный орган) и сведения о руководстве (топ-менеджменте) эмитента.
	1.7. Сведения о кредитных рейтингах эмитента (ценных бумаг эмитента).
	2. Сведения о финансово-хозяйственной деятельности и финансовом состоянии эмитента.
	2.1.  Операционная деятельность (основная деятельность, приносящая выручку) эмитента (основные виды, географические регионы, иная информация) в динамике за последние 3 года.
	2.2. Оценка финансового состояния эмитента в динамике за последние 3 года, включающая в себя обзор ключевых показателей деятельности эмитента с указанием методики расчета приведенных показателей и адреса страницы в сети Интернет, на которой размещена ...
	2.3.  Структура активов, обязательств, собственного капитала эмитента в динамике за последние 3 года.
	2.4. Кредитная история эмитента за последние 3 года.
	2.5. Основные кредиторы и дебиторы эмитента на 31.12.2020г.
	2.6. Описание отрасли или сегмента, в которых эмитент осуществляет свою основную операционную деятельность.
	2.7.  Описание судебных процессов (в случае их наличия), в которых участвует эмитент и которые могут существенно повлиять на финансовое состояние эмитента.
	2.8. Описание основных факторов риска, связанных с деятельностью эмитента, которые могут влиять на исполнение обязательств по ценным бумагам, включая существующие и потенциальные риски. Политика эмитента в области управления рисками.

