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1. Общие сведения об эмитенте 
 

1.1.  Основные сведения об эмитенте 

 

Полное фирменное наименование: Акционерное общество «Новосибирскхлебопродукт» 

Сокращенное фирменное наименование: АО «Новосибирскхлебопродукт» 

ИНН: 5404425294 

ОГРН: 1105476084450 

Место нахождения: Российская Федерация, г. Новосибирск, ул. Выставочная, д.15/2, оф.10 

Дата государственной регистрации: 18.11.2010 г. 

 

1.2. Краткая характеристика эмитента, история создания и ключевые этапы 

развития эмитента, адрес страницы в сети Интернет, на которой размещен устав 

эмитента 

 

АО «Новосибирскхлебопродукт» является трейдинговой компанией 

агропромышленного направления. Компания осуществляет продажу широкого спектра 

сельскохозяйственных зерновых и масличных культур, как на внутреннем рынке России, так 

и за рубежом.   

В своей работе АО «Новосибирскхлебопродукт» успешно объединяет торговлю 

сельхозкультурами и производство (хранение, переработку зерна). С 2014 года в активах 

акционеров АО «Новосибирскхлебопродукт» два элеваторных комплекса в Новосибирской 

области: ООО «Татарскзернопродукт» и ООО «Усть-Таркское хлебоприемное предприятие» 

общей мощностью единовременного хранения ~130 тыс. тн зерна, производством 

кормосмесей для сельскохозяйственных животных ~ 10 тыс. тн/год. 

Специализацией АО «Новосибирскхлебопродукт» является стабильное снабжение 

иностранных и российских перерабатывающих предприятий качественным сырьем.  

АО «Новосибирскхлебопродукт» работает с крупными российскими логистическими 

компаниями по доставке грузов в любую точку мира, собственниками ж/д вагонов и 

контейнеров. У организации налажены партнерские отношения с ключевыми торговыми и 

перерабатывающими компаниями Сибири, а также с крупными и мелкими 

сельхозпроизводителями и фермерами.  

АО «Новосибирскхлебопродукт» занимает прочные позиции экспортера из Сибирского 

ФО. Компания осуществляет экспорт продукции в Китай, Монголию, Турцию, Казахстан, 

Иран, страны Европейского Союза.  Закуп сырья ведется в ключевых зернопроизводящих 

регионах (в Алтайском, Красноярском краях, Новосибирской и Омской областях). Наличие в 

составе Группы компаний элеваторов позволяет качественно и своевременно формировать 

экспортные и внутренние партии. Также компания активно закупает зерно в южной и 

центральной частях России, налажены организованные экспортные продажи с транзитом 

через морские порты. 

На внутреннем рынке России АО «Новосибирскхлебопродукт» реализует продукцию в 

регионы с развитой зерноперерабатывающей промышленностью (Северо-Западный ФО, 

Центральный ФО, Уральский ФО). 

Компания аккредитована в «Российском Зерновом Союзе», объединяющем около 300 

организаций агропромышленного сектора, и является одним из 12 участников «Сибирского 

зернового консорциума». 

История развития эмитента: 

2010 г. – создание АО «Новосибирскхлебопродукт» профессиональными участниками 

зернового рынка: Арбатским В.В. (на рынке зерна с 1997 г.), Соколовым С.Л. (с 2003 г.), 
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Лапай И.В. (с 2002 г.). 

Компания развивалась как региональный трейдер, оперируя зерном, закупаемым в регионах 

РФ, а также зерном Госрезерва в диапазоне 100 000 тн. 

2014 г. – приобретение акционерами компании двух элеваторных комплексов в 

Новосибирской области: ООО «Татарскзернопродукт» (с 95-летней историей развития) и АО 

«Усть-Таркского хлебоприемного предприятия» - общей мощностью единовременного 

хранения зерна ~130 тыс. тонн. 

2016 г. – начало внешнеэкономической деятельности эмитента с поставок зерновых культур 

в Монголию  

2018 г. – расширение присутствия на зарубежных рынках (активная «проработка» турецкого 

рынка продаж, налаживание долгосрочного сотрудничества с компанией «Sibirya 

Agricultural Export Import Inc»).  

2019 - 2020 г. – активное расширение клиентской базы, ассортимента экспортной 

продукции, а также регионов присутствия компании (Турция, Иран, страны Европы, Китай, 

Казахстан, Монголия).  

2019 – 2020 г.г. – модернизированы производственные мощности элеваторов. В ООО 

«Татарскзернопродукт» увеличен объѐм перевалки зерновых и масличных культур до 140 

тыс. тн/год, а также выпуск к/кормовой продукции на 50%. На предприятии также 

установлены: новая автоматическая линия по фасовке и погрузке продукции в мешках по 50 

кг и биг-бэгах; оборудование для очистки и подработки зерновых и масличных.  На двух 

элеваторах проведена газификация (сушильное оборудование переведено на природный газ); 

выполнены капитальные ремонты зданий, модернизировано оборудование.  

Устав эмитента размещен: https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38204. 
 

1.3. Стратегия и планы развития деятельности эмитента 

 

Основной целью, которую ставит перед собой АО «Новосибирскхлебопродукт» на 

ближайшую перспективу, является укрепление и расширение позиций на рынке трейдинга 

сельскохозяйственных культур на внутреннем рынке России и за рубежом. 

Стратегия компании на ближайшие 5 лет: 

1. Диверсификация экспорта и расширение ассортимента реализуемой продукции (с 

акцентом в направлении стран Юго-Восточной Азии). 

2. Расширение регионального присутствия на рынках закупа сырья в России. 

3. Международная кооперация на зарубежных рынках. Создание совместных торговых 

ассоциаций в странах присутствия. 

4. Производство продукции (муки, к/кормов) и ее экспорт из РФ под собственной торговой 

маркой. 

Для достижения стратегических целей Правлением компании определены 

соответствующие направления (планы) работы: 

1. Увеличить объѐмы реализации зерновых на международных рынках на 40%, на 

внутреннем рынке России – на 20%. 

2. Выйти на новые международные рынки, начать экспортные продажи в страны Юго-

Восточной Азии, Африки, Узбекистан, Азербайджан. 

5. Увеличить продажи протеиновых продуктов на 30%, масличных – на 50%. 

6. Расширить рынки и ассортимент закупа продукции в регионах России (в Поволжье, 

ЦФО, ЮФО). 

7. Запустить и освоить производство льняного масла. 

8. Наладить экспортные продажи муки и комбикормов на международные рынки под 

собственной торговой маркой, продуктов DDGS (кормовых компонентов). 

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38204
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9. Увеличить производственные мощности путем строительства контейнерного терминала 

на базе ООО «Татарскзернопродукт», приобретения элеватора в Омской области. 

 

1.4. Рынок и рыночные позиции эмитента (масштаб деятельности, география 

присутствия, диверсификация бизнеса, специализация, рыночная ниша). Конкуренты 

эмитента. 

 

Рынок экспорта зерна напрямую связан с производством и внешними барьерами: 

ограничениями и таможенными пошлинами. 

В последние годы Россия показывает рекорды по урожаю зерновых: в 2020 г. было 

собрано 132,9 млн. тонн – один из крупнейших показателей в истории.  

 

Всего в РФ в 2020 году было засеяно 79,9 млн. га, из них пшеницей – 29,4 млн. га. 

(+4,8%), зернобобовыми – 1,95 млн. га. (-9,3%), зерновой кукурузой – 2,85 га (+9,6%). 

Незначительно сократились площади ячменя – до 8,5 млн. га (-2,96%). Увеличению 

площадей под зерновыми способствовала благоприятная конъюнктура рынка и хорошая 

доходность прошлого сезона. 

В целом по стране урожайность всех зерновых и бобовых культуры суммарно выросла 

на 23% и составила 3,2 т/га с посевной площади. Причем урожайность пшеницы в весе после 

доработки увеличилась на 11,83 млн. тн к уровню 2019 года. Урожай пшеницы составил 

почти 85,9 млн. тн (+11,4 млн. тн), ячменя — свыше 20,9 млн. тн (+447 тыс. т), ржи — 2,37 

млн. тн (+945 тыс. тн), кукурузы — около 13,5 млн. тн (-807 тыс. тн). 96,5% прироста 

валового сбора достигнуто благодаря увеличению урожая пшеницы.  

Пшеницы, ржи, риса и гречихи получено больше благодаря росту, как посевной 

площади, так и урожайности. Несмотря на снижение площади под ячмень и зернобобовые, 

валовые сборы этих культур увеличились из-за повышения урожайности. Урожай кукурузы, 

наоборот, уменьшился, несмотря на рост посевной площади, по причине неблагоприятных 

агрометеорологических условий. Сбор риса стал рекордным за постсоветский период, 

пшеницы — вторым в истории, ячменя — достиг максимума за 12 лет, ржи — за три года. 

В сезоне 2020/21 г. объем экспорта зерна из России увеличился в 2020 году на 20% по 

сравнению с показателем за 2019 год и по состоянию на 27 декабря достиг 57,5 млн. тн. 

Россия стала крупнейшим поставщиком пшеницы в мире, экспортировав 38,3 млн. тн, 

что на 25% больше аналогичного периода прошлого года (самый высокий показатель за всю 

историю рынка). 
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За период с июля 2020 г. по январь 2021 г. Россия экспортировала 29,9 млн. тн пшеницы, 

и это тоже рекордное значение. Только в январе было экспортировано 3,2 млн. тн пшеницы, 

что стало абсолютным рекордом отгрузок за этот месяц за всю историю наблюдений. Это в 

1,5 раза больше, чем в январе прошлого года.  

По данным Россельхознадзора, по сравнению с 2019 годом в текущем году значительно 

вырос экспорт зерновой продукции в Иран, Судан, Пакистан, Таиланд. Кроме того, экспорт 

зерна в Китай с начала 2020 года превысил 1,88 млн. тн, что на 11% выше уровня прошлого 

года. В настоящее время Китай занимает пятое место в рейтинге стран - импортеров 

российской зерновой продукции. 

Такая динамика по экспорту обусловлена высоким урожаем, ростом мировых цен на 

зерно, а также введением с 15 февраля 2021 года и до конца сезона (до 30 июня 2021 г.) 

экспортных пошлин. Также этому способствует и развитие инфраструктуры в последние 

годы: мощность зерновых терминалов выросла, увеличился парк вагонов-зерновозов и т. д. 

Основные участники рынка 

В целом по России, около 50% доли общего рынка приходится на 10 крупнейших 

лидеров отрасли (ТД «РИФ», Glencore, АО «Астон», Cargill, Зерно-Трейд, ООО «ОЗК-ЮГ» и 

др.), остальные 50% распределено между множеством небольших региональных компаний с 

высокой конкуренцией. 

За счет высокого качества продукции, отличной репутации и широкой клиентской базы 

АО «Новосибирскхлебопродукт» является одним из лидеров среди трейдеров Сибирского 

региона, а в общероссийском масштабе занимает ~0,3% доли рынка. В частности, доля 

экспорта АО «Новосибирскхлебопродукт» от объемов российских поставок в Китай ~ 0,1%, 

в Турцию ~ 0,3%, в страны ЕС ~3%. 

 

1.5. Описание структуры эмитента (группы/холдинга, в которую входит эмитент, 

подконтрольные организации и зависимые общества), имеющее, по мнению эмитента, 

значение для принятия инвестиционных решений. 
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Акционерам эмитента Соколову 

С.Л., Лапай И.В. и Арбатскому 

В.В. также принадлежат по 1/3 

доли в уставном капитале 

каждого из Обществ: ООО 

«Татарскзернопродукт» и ООО 

«Усть-Таркское хлебоприемное 

предприятие». 
 

 

1.6. Структура акционеров/участников (бенефициары и доли их прямого или 

косвенного владения в капитале эмитента), сведения об органах управления (совет 

директоров, коллегиальный исполнительный орган) и сведения о руководстве (топ-

менеджменте) эмитента (по каждому из органов управления и соответствующему лицу 

раскрывается их персональный состав с указанием всех должностей, занимаемых 

таким лицом за последние пять лет). 

 
Высшим органом управления Общества является Общее собрание акционеров в лице 

Арбатского В.В., Соколова С.Л. и Лапай И.В. 

Руководство текущей деятельностью общества осуществляется единоличным 

исполнительным органом Общества – Генеральным директором. Исполнительный орган 

подотчетен Общему собранию акционеров. 

Генеральный директор назначается Общим собранием акционеров Общества сроком на 

пять лет. 

Функции совета директоров Общества (наблюдательного совета) осуществляет Общее 

собрание акционеров Общества. 

В отчетном периоде, с 01.01.2020 уставный капитал АО «Новосибирскхлебопродукт» 

составлял 1 500 000 (один миллион пятьсот тысяч) рублей и был поделен на обыкновенные 

именные акции в количестве 1 500 (одна тысяча пятьсот) акций номинальной стоимостью 1 

000 (одна тысяча) рублей, разделенных между следующими акционерами: 

ФИО Доля в уставном капитале 

Арбатский В. В. 500 000 рублей 

1/3 

Соколов С. Л. 500 000 рублей 

1/3 

Лапай И. В. 500 000 рублей 

1/3 

 

В связи с регистрацией 14.07.2020 г. Изменений в Устав, регистрацией 03.07.2020 г. 

Изменений в решение о выпуске ценных бумаг (акций) в период с 14.07.2020 г. уставный 

капитал АО «Новосибирскхлебопродукт» составляет 16 500 000 (шестнадцать миллионов 

пятьсот тысяч) рублей, поделен на обыкновенные именные акции в количестве 1 500 (одна 

тысяча пятьсот) акций номинальной стоимостью 11 000 (одиннадцать тысяч) рублей.  

Таким образом, по состоянию на 31.12.2020 г. уставный капитал АО 

«Новосибирскхлебопродукт» составляет 16 500 000 (шестнадцать миллионов пятьсот тысяч) 

рублей и поделен на обыкновенные именные акции в количестве 1 500 (одна тысяча пятьсот) 
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акций номинальной стоимостью 11 000 (одиннадцать тысяч) рублей. Все акции Общества 

выпущены в бездокументарной форме. Каждая обыкновенная акция Общества 

предоставляет акционеру – ее владельцу одинаковый объем прав. 

ФИО Доля в уставном капитале 

Арбатский В. В. 9 350 000 рублей 

56,67 % 

Соколов С. Л. 1 650 000 рублей 

10 % 

Лапай И. В. 5 500 000 рублей 

33,33 % 

Регистратор: АО «Республиканский Специализированный Регистратор «Якутский 

Фондовый Центр», ИНН 1435001668. 

Сведения о руководстве АО «Новосибирскхлебопродукт» 

ФИО Должность Образован

ие 

Компетенции Профессиональные 

достижения 

Соколов 

Сергей 

Львович 

Генеральный 

директор и 

акционер 

Высшее 

экономичес

кое и 

юридическо

е, 

аспирантура 

РАНХиГС 

В сферах: 

- внутрироссийского 

трейдинга зерновых и 

масличных культур; 

-  нишевой продукции 

эмитента (орехи кешью 

и кедровый орех); 
-  учетной политики 

компании; 

- железнодорожной 

логистики. 

GR-сопровождение 

бизнеса: член 

Правления 

«Российского 

зернового союза», член 

Президиума «Опоры 

России», член рабочей 

группы Госсовета РФ 

по направлению 

«Сельское хозяйство» 

Арбатский 

Владимир 

Викторович 

Управляющий 

партнер и 

акционер 

Высшее 

техническое 

и 

экономичес

кое 

образование 

В сферах: 

- закупочной 

деятельности зерновых 

и масличных культур в 

Сибирском и Южном 

федеральных округах; 

- внешней торговли и 

логистики; 

- технической 

политики компании; 

- бюджетирования. 

Разработка системы 

прогнозного анализа 

динамики рынка зерна 

СФО. 

Сопредседатель НОО 

«Ассоциация 

Новосибирские 

элеваторы», 

член Правления 

«Сибирского зернового 

консорциума» 

Лапай  

Игорь 

Викторович 

Управляющий 

партнер и 

акционер 

Высшее 

экономичес

кое 

образование 

В сферах: 

- переработки 

сельскохозяйственной 

продукции, зерновых и 

масличных культур; 

- производства 

сельскохозяйственного 

сырья, агротехнологий; 

- закупочной 

деятельности зерновых 

и масличных культур. 

Организация «с нуля» 

отдела маркетинга и 

коммерческой службы 

АПК АО «Мельник» 

(Алтайский 

край); разработка и 

внедрение 

антикризисной 

программы и 

финансового 

оздоровления ЗАО 

ЗПК «Барнаульская 

мельница» (Алтайский 

край) 
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Информация о должностях топ-менеджмента эмитента за последние 5 лет 

ФИО Название компании Должность Период 

Соколов С. Л. 

АО 

«Новосибирскхлебопродукт» 

Генеральный директор 02.11.2010 г. - 

наст. время 

Российский зерновой союз Член правления 2020 г. – наст. 

время 

Общероссийская 

общественная организация 

малого и среднего 

предпринимательства «Опора 

России» 

Член президиума 28.11.2016 г. - 

наст. время 

Арбатский В. В. 

АО 

«Новосибирскхлебопродукт» 

Заместитель генерального 

директора по коммерческим 

вопросам 

01.09.2016 г. - 

наст. время 

Лапай И. В. 
АО 

«Новосибирскхлебопродукт» 

Заместитель генерального 

директора по закупкам 

03.02.2020 г. - 

наст. время 

 

1.7. Сведения о кредитных рейтингах эмитента (ценных бумаг эмитента). 

 
У эмитента и ценных бумаг эмитента кредитные рейтинги отсутствуют. 

 
2. Сведения о финансово-хозяйственной деятельности и финансовом состоянии 

эмитента 

 

2.1.  Операционная деятельность (основная деятельность, приносящая выручку) 

эмитента (основные виды, географические регионы, иная информация) в динамике за 

последние 3 года. 
 

Специализацией АО «Новосибирскхлебопродукт» является стабильное снабжение 

иностранных и российских перерабатывающих предприятий качественным сырьем.  
Закупка зерновых и масличных культур производится в основном регионе присутствия 

(Сибири), а также в центральной и южной частях России. Продукция реализуется как на 

внутреннем рынке России, так и за рубежом. 
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Постоянными странами-

партнерами эмитента являются 

Турция, Китай, Монголия. Также 

эмитент имеет хорошие 

партнерские связи с 

Казахстаном, активно 

развивается европейское 

направление: в 2020 г. эмитент 

расширил экспортные поставки 

продукции в Албанию, Грецию, 

Болгарию, Испанию и Италию. 

 

 

 

 

 

 

Компания активно расширяет 

ассортимент реализуемой 

продукции, осуществляет 

диверсификацию в товарных 

позициях. За последние 3 года 

был освоен экспорт масличных 

культур (рапса, льна, 

подсолнечника); зернобобовых 

(кормового и 

продовольственного гороха); 

продуктов мукомольной отрасли 

(отрубей пшеничных и 

кормосмесей). 

 

 

 

 

 

 

2.2. Оценка финансового состояния эмитента в динамике за последние 3 года, 

включающая в себя обзор ключевых показателей деятельности эмитента с указанием 

методики расчета приведенных показателей и адреса страницы в сети Интернет, на 

которой размещена бухгалтерская (финансовая) отчетность эмитента, на основе 

которой были рассчитаны приведенные показатели. Приводится анализ движения 

ключевых показателей деятельности эмитента и мер (действий), предпринимаемых 

эмитентом (которые планирует предпринять эмитент в будущем), для их улучшения и 

(или) сокращения факторов, негативно влияющих на такие показатели. 

 

Показатели, тыс. руб. 31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020 

Валюта баланса 452 993 415 667 1 206 482 

Основные средства 21 684 28 611 27 202 

Собственный капитал 76 516 136 295 275 058 

Запасы 89 182 90 878 757 521 

Финансовые вложения 123 297 32 788 15 629 

   долгосрочные 68 576 0 0 
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   краткосрочные 54 721 32 788 15 629 

Дебиторская задолженность 201 101 251 992 376 267 

Кредиторская задолженность 362 235 129 961 401 574 

Финансовый долг 14 204 149 370 529 810 

долгосрочный 0 134 759 160 890 

краткосрочный 14 204 14 611 368 920 

     

Выручка 705 915 2 046 403 4 450 402 

Валовая прибыль 277 872 445 680 786 769 

EBIT 58 287 99 494 210 624 

Проценты к уплате 204 1 446 16 342 

Чистая прибыль 45 236 76 661 162 513 

     

Долг / Выручка 0,02 0,07 0,12 

Долг / Капитал 0,19 1,10 1,93 

Долг / Прибыль от реализации (EBIT) 0,29 1,57 2,52 

     

Валовая рентабельность 39,4% 21,8% 17,7% 

Рентабельность по EBIT 8,3% 4,9% 4,7% 

Рентабельность по чистой прибыли 6,4% 3,7% 3,7% 

 

По итогам работы деятельности эмитента за 2020 г. выручка составила 4 450,4 млн 

рублей, что выше уровня аналогичного периода прошлого года в 2,2 раза. Это повлияло на 

показатель чистой прибыли, который в отчетном периоде составил 162,5 млн руб. (+85,9 млн 

руб. к аналогичному периоду прошлого года). Значительный рост выручки обусловлен 

развитием экспортного направления и расширением ассортимента реализуемых товаров.  

Рост объемов продаж отразился на статьях баланса по состоянию на 31.12.2020 г.: 

дебиторская задолженность возросла на 49,3%, кредиторская задолженность – в 3,1 раза. 

Запасы увеличились в 8,3 раза, что связано с высокой сезонностью операционной 

деятельностью компании: летом компания реализует практически все запасы и осуществляет 

финансирование сельхозпроизводителей через авансовые платежи, в результате заметно 

вырастает дебиторская задолженность. В целом структура баланса ликвидна, по состоянию 

на 31.12.2020г. коэффициент текущей ликвидности составил 1,53, что соответствует 

нормативному значению.   

Собственный капитал эмитента занимает 22,8% в валюте баланса и за 2020г. составил 

275 млн. руб.  

Несмотря на относительно низкую рентабельность деятельности (менее 4%), что, 

однако, является достаточно высоким уровнем для отрасли, компания имеет достаточный 

объем чистой прибыли для погашения внешних финансовых обязательств. Преимуществом 

является короткий оборотный цикл и высокие темпы роста. 

 

Основные финансовые показатели рассчитаны на основе бухгалтерской 

отчетности по стандартам РСБУ по формулам, приведенным в законодательных и 

нормативных актах РФ. 

Валюта баланса стр. 1600 Бухгалтерского баланса 

Основные средства стр. 1150 Бухгалтерского баланса 

Собственный капитал Итог по разделу III баланса 

Запасы стр. 1210 Бухгалтерского баланса 

Дебиторская задолженность стр. 1230 Бухгалтерского баланса 

Кредиторская задолженность стр. 1520 Бухгалтерского баланса 

Финансовый долг  стр. 1510+1410 Бухгалтерского баланса 

Долгосрочный  финансовый долг стр. 1410 Бухгалтерского баланса 
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Краткосрочный финансовый долг стр. 1510 Бухгалтерского баланса 

Выручка стр. 2110 Отчета о финансовых результатах 

Валовая прибыль стр. 2100 Отчета о финансовых результатах 

EBIT стр. 2200 Отчета о финансовых результатах 

Чистая прибыль стр.2400 Отчета о финансовых результатах 

Финансовый долг / Выручка 

(стр. 1510+1410 Бухгалтерского баланса) /«Годовая 
выручка» 

Финансовый долг / Собственный 
капитал 

(стр. 1510+1410 Бухгалтерского баланса) разделить на 
Итог по разделу III баланса 

Финансовый долг / EBIT (стр. 1510+1410 Бухгалтерского баланса) /«Годовая EBIT» 

Валовая рентабельность Валовая прибыль / Выручка 

Рентабельность по EBIT EBIT/Выручка 

Рентабельность по чистой 
прибыли Чистая прибыль / Выручка 

 

Годовая  

выручка 

За первый квартал текущего года показатель «Годовая Выручка» 

рассчитывается по формуле: показатель статьи «Выручка» Отчета о         

финансовых результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 

отчетности, составленной за три месяца текущего года, плюс показатель статьи 

«Выручка» Отчета о финансовых результатах годовой бухгалтерской 

(финансовой) отчетности, составленной за предшествующий год, минус 

показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых результатах промежуточной 

бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за первый квартал 

предшествующего года. 

За второй квартал текущего года показатель «Годовая Выручка» 

рассчитывается по формуле: показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых 

результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) отчетности, 

составленной за шесть месяцев текущего года, плюс показатель  статьи 

«Выручка» Отчета о финансовых результатах годовой бухгалтерской 

(финансовой) отчетности, составленной за предшествующий год, минус 

показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых результатах промежуточной 

бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за шесть месяцев 

предшествующего года. 

За третий квартал текущего года показатель «Годовая Выручка» 

рассчитывается по формуле: показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых 

результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) отчетности, 

составленной за девять месяцев текущего года, плюс показатель статьи 

«Выручка» Отчета о финансовых результатах годовой бухгалтерской 

(финансовой) отчетности, составленной за предшествующий год, минус 

показатель статьи «Выручка» Отчета о финансовых результатах промежуточной 

бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за девять месяцев 

предшествующего года. 

За четвертый квартал предшествующего года показатель «Годовая 

Выручка» равен показателю статьи «Выручка» Отчета о финансовых 

результатах годовой бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за 

предшествующий год. 

Годовая EBIT За первый квартал текущего года показатель «Годовая EBIT» 

рассчитывается по формуле: показатель EBIT, рассчитанный на основании  

Отчета  о  финансовых  результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 

отчетности, составленной за три месяца текущего года, плюс показатель EBIT, 

рассчитанный на основании Отчета о финансовых результатах годовой 

бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за предшествующий год, 

минус показатель EBIT, рассчитанный на основании Отчета о финансовых 

результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) отчетности, 
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составленной за первый квартал предшествующего года.  

За второй квартал текущего года показатель «Годовая EBIT» 

рассчитывается по формуле: показатель EBIT, рассчитанный на основании 

Отчета о финансовых результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 

отчетности, составленной за шесть месяцев текущего года, плюс показатель 

EBIT, рассчитанный на основании Отчета о финансовых результатах годовой 

бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за предшествующий год, 

минус показатель EBIT, рассчитанный на основании Отчета о финансовых 

результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) отчетности, 

составленной за шесть месяцев предшествующего года. 

За третий квартал текущего года показатель «Годовая EBIT» 

рассчитывается по формуле: показатель EBIT, рассчитанный на основании 

Отчета о финансовых результатах промежуточной     бухгалтерской 

(финансовой) отчетности, составленной за девять месяцев текущего года, плюс 

показатель EBIT, рассчитанный на основании Отчета о финансовых результатах 

годовой бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за 

предшествующий год, минус показатель EBIT, рассчитанный на основании 

Отчета о финансовых результатах промежуточной бухгалтерской (финансовой) 

отчетности, составленной за девять месяцев предшествующего года. 

За четвертый квартал предшествующего года показатель «Годовая EBIT» 

равен показателю «EBIT», рассчитанному на основании Отчета о финансовых 

результатах годовой бухгалтерской (финансовой) отчетности, составленной за 

предшествующий год. 

 

Бухгалтерская (финансовая) отчетность размещена: https://www.e-

disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38204. 

 

2.3.  Структура активов, обязательств, собственного капитала эмитента в 

динамике за последние 3 года 
 

На отчетную дату 31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020 

Внеоборотные активы, тыс. руб. 

Нематериальные активы 221 111 45 

Основные средства 21 684 28 611 27 202 

Долгосрочные финансовые 

вложения 
68 576 0 0 

Отложенные налоговые активы 0 102 102 

Прочие внеоборотные активы 0 30 0 

Итого Внеоборотные активы 90 481 28 854 27 349 

Оборотные активы, тыс. руб. 

Запасы 89 182 90 878 757 521 

НДС 33 954 26 350 

Дебиторская задолженность 201 101 251 992 376 267 

Денежные средства 12 544 9 469 3 253 

Прочие оборотные активы 4 931 732 113 

Итого Оборотные активы 362 512 386 813 1 179 133 

ИТОГО АКТИВЫ 452 993 415 667 1 206 482 

По состоянию на 31.12.2020 г. в активе баланса наибольший удельный вес занимают 

запасы – 757,5 млн руб. (62,8% ВБ) и Дебиторская задолженность – 376,3 млн руб. (31,2% 

ВБ). Данные показатели в отчетном периоде значительно выросли по сравнению с 

предыдущими периодами, что увеличило ВБ практически в три раза. Данная ситуация 

связана с увеличением объемов сезонного закупа сырья для обеспечения бесперебойных 

поставок, в т.ч. экспортных. 
 

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38204
https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38204
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На отчетную дату 31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020 

Долгосрочные обязательства, тыс. руб. 

Займы и кредиты 0 134 759 160 890 

Прочие долгосрочные пассивы 0 0 0 

Отложенные налоговые обязательства 38 42 40 

Итого долгосрочные обязательства 38 134 801 160 930 

Краткосрочные обязательства, тыс. руб. 

Займы и кредиты 14 204 14 611 368 920 

Кредиторская задолженность 362 235 129 961 401 574 

Резервы предстоящих расходов и платежей 0 0 0 

Итого краткосрочные обязательства 376 439 144 572 770 494 

ИТОГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 452 993 415 668 1 206 482 

Обязательства на 63,9% сформированы кредиторской задолженностью и 

краткосрочным финансовым долгом. На конец 2020 г. величина кредитов и займов 

эмитента составила 529,8 млн руб. Рост финансового долга в 2020 г. по сравнению с 2019 г. 

составил 380 млн руб. 

В третьем квартале 2020 г. компания разместила биржевые облигации на 70 млн руб., а 

также привлекла дополнительное финансирование Банка «Открытие», что привело к 

увеличению обязательств. Привлеченные средства были направлены в оборотный капитал с 

целью наращивания объемов деятельности. 
 

Собственный капитал, тыс. руб. 

На отчетную дату 31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020 

Уставный капитал 1 500 1 500 16 500 

Добавочный капитал 16 939 16 939 1 939 

Резервный капитал 0 0 225 

Нераспределенная прибыль 58 077 117 856 256 394 

ИТОГО 76 516 136 295 275 058 

Собственный капитал эмитента растет на протяжении всего анализируемого периода: 

по итогам 2020 г. данный показатель составил 275 млн руб., что выше уровня 2019 г. и 2018 

г. на 138,7 млн руб. и 198,5 млн руб. соответственно. Из динамики видно, что организация 

наращивает нераспределенную прибыль, которая в наибольшем объеме формирует СК. 

 

2.4. Кредитная история эмитента за последние 3 года 

 

 На отчетную дату 31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020 

Финансовый долг, тыс. руб. 14 204 149 370 529 810 

Долгосрочный 0 134 759 160 890 

Арбатский В. В.   0 41 932  

Лапай И. В.   0 44 851 44 312 

Соколов С. Л.   0 47 975 46 578 

Облигационный займ 0 0 70 000 

Краткосрочный 14 204 14 611 368 920 

АО «Усть-Таркское ХПП» 14 204 14 611 49 520 

ПАО Банк «ФК Открытие»   319 400 

Общий финансовый долг компании по состоянию на 31.12.2020 г. составил 529,8 млн 

руб. (43,9% ВБ). 

Долгосрочные обязательства в общей структуре финансового долга занимают 30,4% и 

представлены займами собственников компании (90,9 млн руб.) и облигационным займом 

(70 млн руб.). 

Краткосрочная задолженность представлена кредитом в Банке «Открытие» (319,4 млн 

руб.) и займом аффилированной компании (49,5 млн руб.).  
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Привлечение дополнительного финансирования в 2020 г. связано с ростом объема 

продаж и экспорта, расширения ассортиментной линейки. 

В целом долговая нагрузка компании находится на низком уровне: долг в выручке не 

превышает 0,12, долг к операционной прибыли – 2,9. 
 

2.5. Основные кредиторы и дебиторы эмитента на 31.12.2020 г. 

 

Дебиторы Сумма, тыс. руб. Доля 

КОО Милл хаус 51 450 13,7% 

КФХ ИП Клочков А.В. 30 400 8,1% 

ООО Благо-Омск 30 337 8,1% 

КОО Жэм интернешнл 29 568 7,9% 

ОАО им. Кирова 24 036 6,4% 

АО УУПФ 20 979 5,6% 

Лисович А.Ф. 20 000 5,3% 

АО Русагротранс 12 430 3,3% 

КФХ ИП Кужунтаев К.Н. 12 332 3,3% 

ГКФХ ИП Рудь В.А. 11 500 3,1% 

КОО Улаанбаатар Гурил 6 524 1,7% 

ЗАО Алейскзернопродукт 4 500 1,2% 

Прочие 122 211 32,5% 

Итого 376 267 100% 

 

Кредиторы Сумма, тыс. руб. Доля 

ИП Ступак А.М. 68 699 17,1% 

ООО «Татарскзернопродукт» 64 313 16,0% 

SIBIRYA TARIM URUNLERI ITHALAT 

IHRACAT A.S. 
43 926 10,9% 

ООО Чистоозерный плодоприемник 36 388 9,1% 

Suifenhe Q.H. Seafood Trading Co. Ltd, Китай 28 372 7,1% 

АО «Усть-Таркское ХПП» 28 232 7,0% 

Эрляньская компания «Цзингуюань» 17 339 4,3% 

КФХ ИП Ренгард А.А. 13 326 3,3% 

КФХ ИП Лобов О.В. 7 894 2,0% 

ООО Колосок 7 484 1,9% 

ИП Майбах Е.В. 5 735 1,4% 

ИП Гартман В.А. КФХ 5 607 1,4% 

КФХ ИП Полищук С.Н. 5 285 1,3% 

ООО Сибирь-Агро 5 275 1,3% 

КФХ Даценко Т.А. 3 586 0,9% 

Прочие 60 113 15,0% 

Итого 401 574 100% 

Дебиторская и кредиторская задолженность достаточно диверсифицирована.  
Просроченная задолженность отсутствует. 
 

2.6. Описание отрасли или сегмента, в которых эмитент осуществляет свою 

основную операционную деятельность. 

 

В России в последнее время активно развивается сельское хозяйство. Государство 

старается уменьшить зависимость бюджета от нефтяной отрасли и старается развивать 

альтернативные пути для увеличения экспорта. Одним из таких направлений является 

развитие агропромышленности.  Каждый год инвестиции в агросектор растут, а спрос на 
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продукцию возрастает. 

Выращивание зерна, создание комбикормовых заводов и т.д. стали заметным трендом в 

развитии российского бизнеса. Соответственно, развивается и направление трейдинга зерна. 

Самой востребованной культурой является пшеница, затем – ячмень. 

Поставщиками продукции выступают производители зерна: частные фермеры, СПК, 

крупные хозяйства. Приоритетными регионами выращивания зерновых культур являются 

Краснодарский и Ставропольский края, Волгоградская, Ростовская и Воронежская области. 

АО «Новосибирскхлебопродукт» сотрудничает с производителями зерна в Сибирском 

регионе, а также в южной и центральной областях России. Как правило, приобретенное 

зерно хранится на элеваторах до момента его реализации конечному покупателю. 

АО «Новосибирскхлебопродукт» реализует продукцию покупателям на внутреннем 

рынке России с развитой зерноперерабатывающей промышленностью (Северо-Западный 

ФО, Центральный ФО, Уральский ФО), а также направляет на экспорт (Китай, Монголия, 

Турция, Казахстан, проч.).  

 

2.7.  Описание судебных процессов (в случае их наличия), в которых участвует 

эмитент, и которые могут существенно повлиять на финансовое состояние эмитента. 
 

В настоящий момент АО «Новосибирскхлебопродукт» не является участником 

судебных процессов, которые могут существенно повлиять на его финансовое состояние. 
 

2.8. Описание основных факторов риска, связанных с деятельностью эмитента, 

которые могут влиять на исполнение обязательств по ценным бумагам, включая 

существующие и потенциальные риски. Политика эмитента в области управления 

рисками. 

 

Управление рисками в АО «Новосибирскхлебопродукт» распределено по 

направлениям ответственности исходя из уровня существенности риска. Принятие решений 

по существенным рискам относится к компетенции Общего собрания акционеров. 

Правление АО «Новосибирскхлебопродукт» акцентирует внимание на основных риск-

факторах, которые оказывают воздействие на деятельность компании. 

Риск Влияние риска / Способ нивелирования 

Запрет/ограничение 

экспорта 

Ограничение экспорта на государственном уровне: введение санкций, 

пошлин, квот и т.д. - может привести к снижению объемов экспорта 

продукции, который занимает большую долю в общем объеме продаж. 

Такие ограничения вводятся нечасто –  при неблагоприятном урожае или в 

случае чрезвычайных ситуаций (ЧС) в целях поддержания высоких 

внутренних запасов.  

В случае введения ограничений государство, как правило, выделяет 

определенный размер квоты на экспорт, который распределяется между 

экспортерами. Эмитент также поддерживает выручку за счет внутренних 

поставок, которые составляют около 50%. Также компания расширяет 

ассортимент и планирует производство продукции (муки, к/кормов) и ее 

экспорт из РФ под собственной торговой маркой. 

Природно-

климатические 

риски: урожайность 

Влияние неблагоприятных климатических условий может привести к 

снижению урожайности сельскохозяйственных культур у  

сельхозпроизводителей, изменению объемов продаж. В случае ожиданий 

плохого урожая в основных регионах присутствия эмитент производит 

диверсификацию закупок по регионам РФ. 

Финансовые, 

ценовые, валютные 

риски 

Повышение % ставок по кредитам и удорожание прочих финансовых 

инструментов может повлиять на рентабельность компании, т.к. в отрасли 

требуется поддержание высокой ликвидности для обеспечения 
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Риск Влияние риска / Способ нивелирования 

бесперебойного цикла коммерческой деятельности. 

Изменение налогового законодательства (налоговая нагрузка). 

Высокая волативность цены на сельхозпродукцию может привести к 

изменению ожидаемого уровня цен, который обеспечивает рентабельность 

продаж определенной культуры. Россия является мировым лидером по 

экспорту зерна. ЧС в России и снижение поставок вызывают рост цен и на 

международных рынках.  

Большее влияние на маржинальность компании оказывает курс рубля 

Транспортные риски Техническое оснащение, мощности, пропускная способность РЖД, портов 

и пр. оказывает влияние на объемы и бесперебойность поставок 

продукции. В настоящее время мощности РЖД по перевозке зерна 

достаточны для удовлетворения потребностей эмитента, как и 

используемые портовые мощности. 

Ситуация с коронавирусом не привела к остановке работы этих 

направлений, но увеличила международный спрос на закуп зерновых для 

пополнения запасов. 

 

Кроме вышеперечисленных, можно привести иные причины, влияющие на 

финансовую деятельность Общества:  

- несвоевременное погашение дебиторской задолженности;  

- высокая конкуренция на рынке;  

- выделение субсидий государством, поддержка бизнеса. 

Политика эмитента в области управления рисками направлена на своевременное 

выявление и предупреждение возможных рисков с целью минимизации их негативного 

влияния на результаты финансово-хозяйственной деятельности компании. 

Управление рисками эмитента состоит из следующих этапов: 

- выявление факторов риска; 

- оценка риска; 

- выбор методов управления рисками. 

В процессе выявления факторов риска систематизируется информация об их количестве, 

взаимосвязи и управляемости, вероятности несения убытков, связанных с данными 

факторами риска, а также о мерах, которые могут снизить возможные убытки либо 

выпадающие доходы. 

Оценка риска строится на всестороннем изучении финансово-хозяйственной 

деятельности эмитента, внешней среды, на анализе внешних и внутренних факторов риска, 

построении и анализе цепочек развития событий при действии тех или иных факторов риска, 

установлении механизмов и моделей взаимосвязи показателей и факторов риска. 

Оценка рисков производится после того, как возможные их предпосылки и источники 

идентифицированы и отнесены к одной из трех категорий: 

- известные риски; 

- предвидимые; 

- непредвидимые. 

Выбор метода оценки зависит от категории, к которой относятся выявленные факторы 

риска. Так, для известных рисков при наличии соответствующей информации в качестве 

прогнозных оценок используют расчетную оценку ожидания потерь, оценку максимального 

снижения (при заданном уровне доверительной вероятности) величины контролируемых 

показателей и др. При рассмотрении предвидимых рисков основное внимание направлено на 

выявление сценариев, при реализации которых может произойти снижение целевых 

показателей до критического уровня. В ряде случаев, когда эмитент не обладает достаточной 

статистической информацией, применяется метод экспертного построения сценариев. 
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В различных хозяйственных ситуациях эмитент использует разные способы достижения 

оптимального (приемлемого) уровня риска. 

Применяемые методы управления рисками можно разделить на три типа: 

- метод уклонения от риска (отказ от ненадежных партнеров и рискованных проектов, 

страхование хозяйственных рисков); 

- метод диверсификации риска (диверсификация кредитов, партнеров); 

- метод компенсации риска (стратегическое планирование деятельности, мониторинг 

социально-экономической и нормативно-правовой среды, создание системы резервов, 

хеджирование валютных рисков). 


