
ПРЕЗЕНТАЦИЯ  
ИНВЕСТОРАМ

6 месяцев 2023 г.
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По оценкам различных экспертов, рынок упаковочных  
изделий России в 2021 году составил порядка 1,2 трлн рублей.  
А в 2022 году целлюлозно-бумажная промышленность  
пострадала от западных санкций, введенных после начала СВО. 

Однако, несмотря на возникшие проблемы, по состоянию  
на конец 2022 год объем рынка в России составил 1,3 трлн рублей. 
По оценкам аналитиков Центра макроэкономического  
и регионального анализа и прогнозирования Россельхозбанка,  
объем российского рынка упаковки может увеличиться на 30% 
и достигнуть 1,7 трлн рублей к концу 2025 года. 

Ключевыми драйверами роста станут:  
активизация импортозамещения, а также рост  
производства упаковки для пищевых продуктов,  
изготовление которой будет увеличиваться на 8 - 10% в год.

РЫНОК 
УПАКОВКИ

ПЭТ

38%

металл

12%

стекло

10%

ПРОИЗВОДСТВО УПАКОВКИ  
В РОССИИ
2022 г. 

РЫНОК

бумага

36%

прочее

4%
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СФЕРЫ  
ПРИМЕНЕНИЯ
Асептическая упаковка в последнее время завоевала  
особую популярность среди производителей продуктов питания. 
В пищевой индустрии наиболее активно данную тару  
применяют для молочных продуктов — 65%,  
фруктовые и овощные соки занимают около 25%,  
а пасты, супы и прочее — 10%. 
АО «Ламбумиз» производит картонную упаковку  
для пищевой и молочной промышленности. Наибольшая  
доля выручки компании приходится на изготовление 
многоцветной асептической картонной упаковки Gable Top. 
В 2022 году рынок асептической упаковки ощутил волнение  
из-за прекращения деятельности европейских производителей  
тары в России. Однако уход иностранных предприятий  
подтолкнул к развитию отечественные компании,  
представители которых заняли освободившуюся нишу.  
Эмитент вошел в число предприятий, обладающих ресурсами  
для того, чтобы создать прочную основу в производственной линии 
асептической упаковки.

РЫНОК

СТРУКТУРА ПОТРЕБЛЕНИЯ  
АСЕПТИЧЕСКОЙ УПАКОВКИ В ПИЩЕВОЙ ИНДУСТРИИ В РФ
2022 г. 

65%

25%
Фруктовые  
и овощные соки

Молочные 
продукты

10%
Пасты, супы 
и прочее



04
586

ЛАМБУМИЗ

Один из крупнейших производителей  
упаковки для молока в России. 
Синтез активов и профессионализма  
позволяют компании демонстрировать  
стабильный рост и развитие. 

тыс. м2 

ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ 
ПОМЕЩЕНИЯ

машины 
СУПЕРФЛЕКСО

млрд руб. 
РЫНОЧНАЯ СТОИМОСТЬ 

АКТИВОВ

млн шт. 
УПАКОВОК 
В ГОД

клиентов 
В РФ И СНГ

360032,25 20,9

КОМПАНИЯ
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50 ЛЕТ  
РАЗВИТИЯ
История компании связана со становлением и развитием  
упаковочной и молочной отраслей России,  
и до сих пор «Ламбумиз» играет значимую роль,  
занимая почетное место крупнейшего российского  
производителя упаковки для молочной продукции.

1972
Открытие завода «Мосламбумиз»,  
запуск линии производства  
картонной упаковки Tetra Classic  
в форме пирамиды.

1986
Выпуск упаковки Gable Top  
в форме параллелепипеда  
с гребешком.

1992
Преобразование «Мосламбумиза»  
в ЗАО «Ламбумиз».

2000
Производство  
многоцветной упаковки  
из ламинированного картона.

2003 – 2004
Покупка флексографической печатной машины,  
освоение мировых технологий, позволяющих 
увеличить срок хранения упакованной продукции.
Получение свидетельства  
Всероссийской организации качества, 
подтверждающее соответствие продукции  
высшему стандарту.

2015 – 2016
Сертификация  
по международному стандарту  
системы качества ISO 9001:2008.
Открытие технического центра  
по наладке, ремонту и поставке  
разливочного оборудования.

2010
Внедрение современных методов 
управления производством.
Увеличение доли рынка до 26%,  
второе место среди конкурентов.

2017 – 2018
Эмиссия коммерческих облигаций 
N°4CDE-01-09188-H-001P  
от 09.08.2017 объемом 60 млн руб.
Присвоение статуса  
промышленного комплекса Москвы, 
предполагающего значительные 
налоговые льготы.

КОМПАНИЯ

2019 – 2020
Погашение коммерческих бондов  
и размещение выпуска  
биржевых облигаций.
Покупка в лизинг автоматического 
рулонного высекального пресса  
для производства заготовок  
из ламинированного картона,  
машины для изготовления ланчбоксов, 
стаканов WOK в рамках развития 
направления одноразовой посуды.

2021
Внедрение кодировки на молочной 
упаковке Data Matrix, ввод  
в эксплуатацию линии  
для малотиражной продукции  
и линии для нанесения кодов  
на заготовки картонной упаковки 
методом стикерования, начало 
производства упаковки типа  
Gable Top мини, объемом 0,5 литра.

2022
Проведена масштабная модернизация оборудования  
во всех производственных цехах. 
Расширена ассортиментная линейка. 
Запущен проект по переработке отходов производства  
с использованием уникальной технологии  
сухого деспергирования. 
Получена частичная компенсация 27-35 купонных выплат  
в рамках национального проекта «МСП и поддержка  
индивидуальной предпринимательской инициативы».

2023
АО «Ламбумиз» наладило производство 
всех разновидностей Gable Top, 
добавив в ассортимент два вида 
картонной тары.  
Также эмитент запустил производство 
асептического картона.
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Андрей Гнилов 
директор по продажам 
Работает в компании с 2013 года,  
имеет многолетний опыт организации продаж.  
Руководит коммерческой деятельностью предприятия.Александр Абалаков 

генеральный директор 
Имеет более чем 20-летний опыт управления  

компаниями различной отраслевой направленности  
и является акционером АО «Ламбумиз».  

Был депутатом Новосибирского  
областного Совета депутатов и Госдумы РФ.  

Является председателем совета директоров в ГК F1,  
занимается активной общественной деятельностью.

Сергей Кальсин 
исполнительный директор 
Работает в компании с 2013 г.  
Как исполнительный директор,  
отвечает за общее руководство компанией.

Как руководитель «ЦФО Промышленный комплекс»,  
отвечает за всю инфраструктуру завода и за удовлетворенность 
арендаторов, внешних и внутренних.

КОМПАНИЕЙ  
УПРАВЛЯЮТ 
ПРОФЕССИОНАЛЫ

КОМПАНИЯ

Сергей Новиков 
директор по развитию бизнеса 
С 2014 по 2017 гг. был заместителем коммерческого директора  
АО «Ламбумиз». В 2017 г. переведен на должность директора  
по развитию бизнеса. Занимается исследованием коммерческих 
и производственных процессов, оценкой потенциала предприятия, 
определением общей концепции и политики развития.
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0,32

2,25 
Недвижимость

Финансовый долг  
на 30.06.2023 

млрд руб.

АКТИВЫ  
КОМПАНИИ
Стоимость недвижимости  
покрывает финансовый долг в 11 раз.

1,84
Производственные помещения 
20 865 м2

0,22
Земельный участок 
2,5 га

0,06
Складские помещения 
800 м2

0,13
Прочие активы 
1 400 м2

ПРОИЗВОДСТВО

2,25
млрд руб.
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ОСНОВНОЕ  
ОБОРУДОВАНИЕ 
КОМПАНИИ

155
млн штук

УПАКОВКИ GABLE TOP 
за 6 мес. 2023

Загрузка 
оборудования

75%

2 шестицветные 
машины

3 линии  
фальцесклейки

2 линии  
ламинации*

ПРОИЗВОДСТВО

9 автопогрузчиков

1 четырехцветная 
машина

Компания располагает производственными линиями, 
размещенными на собственной площадке.  
Рыночная стоимость активов оценивается в 2,25 млрд рублей.  
АО «Ламбумиз» осуществляет полный цикл производства —  
от обработки картона до нанесения дизайна,  
а также занимается переработкой картона  
и самостоятельно производит несколько разновидностей 
картона, включая асептический и ламинированный.

1 линия 
резки

1 офсетная листовая 
печатная машина

1 машина  
для удаления облоя

ПРОИЗВЕДЕНО

*	 Бессольвентный и экструзионный ламинаторы.

2 вырубных  
высекательных пресса
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Основную выручку компании приносит изготовление 
многоцветной картонной упаковки Gable Top —  
самой популярной тары для молочных продуктов.

Именно она составляет основную часть выпускаемой  
АО «Ламбумиз» продукции. На её долю приходится  
около 76% выручки.

В 2021 г. компания АО «Ламбумиз» запустило производство 
одноразовой посуды, которое на текущий момент  
составляет 4% от выручки компании.

КЛЮЧЕВАЯ  
ПРОДУКЦИЯ

Упаковка Gable Top 
и сопутствующие товары  

для молочной упаковки

76%
Картон  

и ламинированный  
картон

3%

Прочее
10%

ПРОИЗВОДСТВО

Одноразовая 
посуда

4%

Самая популярная упаковка  
для молочных продуктов. Именно она  
составляет основную часть выпускаемой  
компанией «Ламбумиз» продукции.  
При средней стоимости линии по розливу  
и упаковке молока около 9 млн руб.,  
производители практически никогда  
не меняют технологии, оставаясь  
постоянными клиентами  
поставщика упаковки.

УПАКОВКА 
GABLE TOP

5Внутренний слой полиэтилена

4Адгезионный слой полиэтилена

3Базовый слой картона

2Покровный слой картона

1Внутренний слой полиэтилена

Гибкая 
упаковка

2%

Новые продукты 
и дистрибуция

5%

СТРУКТУРА 
ПРОДАЖ
6 мес. 2023
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ПОКАЗАТЕЛИ, тыс. руб.

В течение первого полугодия 2023 года АО «Ламбумиз»  
работало и над повышением эффективности: увеличивало мощности  
с помощью приобретения новых производственных линий  
и диверсифицировало ассортимент. В результате, в 2023 г.  
по сравнению с данными за 2022 г. существенно повысились обороты 
бизнеса за счет сокращения операционного цикла компании.  
Данная ситуация положительно отразилась на всех основных 
показателях деятельности эмитента. 

Выручка компании за 6 мес. 2023 года увеличилась на 17,4%  
и составила 1,2 млрд руб. Положительная динамика наблюдается также 
по всем показателям прибылей, и, как следствие, рентабельностей.  
Рост собственного капитала на 30.06.2023 г. составил 19,9%,  
в валюте баланса данная статья занимает 52,3%. 

За последние 12 месяцев эмитенту удалось снизить уровень долговой 
нагрузки на 34,3%, тем самым улучшив расчётные показатели долговой 
нагрузки:

•	 долг/выручка 0,07х (против 0,22х на 30.06.2022 г.);

•	 долг/капитал 0,21х (против 0,47х на 30.06.2022 г.);

•	 чистый долг/EBITDA LTM 0,42х (против 2,72х на 30.06.2022 г.).

КЛЮЧЕВЫЕ  
ФИНАНСОВЫЕ  
ПОКАЗАТЕЛИ

ФИНАНСЫ

Отклонение

Валюта баланса

Основные средства

Собственный капитал

Запасы

Дебиторская задолженность

Кредиторская задолженность

Финансовый долг

   долгосрочный

   краткосрочный

Выручка

Валовая прибыль

Операционная прибыль

Чистая прибыль

EBITDA LTM

Валовая рентабельность

Операционная рентабельность

Рентабельность деятельности

Чистый долг/EBITDA LTM

Долг/Выручка

Долг/Собственный капитал

Собственный капитал/Активы

ICR

КТЛ

1 791 177
634 274
936 316
226 696
633 233
308 705
318 393
253 393
65 000

1 233 780
250 753
106 534

74 076
279 259

20,3%
8,6%
6,0%

0,42
0,07
0,21
0,52
7,47
2,67

30.06.23

8,6%

32,0%

19,9%

-47,9%

10,5%

–2,0%

–34,3%

–47,7%

—

17,4%

52,7%

107,8%

188,6%

184,3%

 4,7 п.п.

 3,7 п.п.

 3,6 п.п.

–84,6%

–68,2%

–55,3%

10,6%

224,8%

–21,9%

1 575 321

509 240

754 747

502 364

483 633

227 545

490 702

460 832

29 870

1 168 328

206 530

58 145

7 843

68 530

17,7%

5,0%

0,7%

7,03

0,42

0,65

0,48

1,47

3,76

31.12.21

1 558 675

522 091

862 240

210 969

661 358

306 383

258 913

180 318

78 595

2 597 237

469 837

208 991

107 492

211 470

18,1%

8,0%

4,1%

0,65

0,10

0,30

0,55

4,84

2,41

31.12.22

1 649 673

480 676

780 940

435 475

572 949

314 914

484 600

484 600

0

1 050 897

164 217

51 275

25 664

98 223

15,6%

4,9%

2,4%

2,72

0,22

0,47

0,47

2,3

3,42

30.06.22
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Баланс компании по итогам 6 месяцев 2023 года составил 1,79 млрд руб.
Структуру финансирования можно охарактеризовать как 
«сбалансированную»: активы на 52,3% профинансированы собственным 
капиталом, на 17,8% — долговыми обязательствами, на 17,2% —  
кредиторскойзадолженностью и на 12,7% прочими обязательствами.
Ликвидность баланса находится на комфортном уровне —  
коэффициент текущей ликвидности на 30.06.2023 составил 2,67х,  
что свидетельствует о преобладании долгосрочных источников 
финансирования и способности обслуживать свои текущие  
обязательства в рассматриваемом периоде.

13%

Дебиторская задолженность 
633,2 35%

Запасы  
226,7

35%Основные средства 
634,3

2%Нематериальные активы 
31,1

18% Займы и кредиты 
318,4

17% Кредиторская задолженность 
308,7

АКТИВЫ ПАССИВЫ

СТРУКТУРА 
АКТИВОВ

ФИНАНСЫ

13%Денежные средства 
235,3

52% Нераспределенная прибыль 
936,3

13% Прочие пассивы 
227,8

2%Прочие активы 
30,6

1 791,2
млн руб.
6 мес. 2023
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СТРАТЕГИЯ  
РАЗВИТИЯ
В целях повышения эффективности  
деятельности предприятия  
перед обществом на 2023 г. поставлены задачи:

СТРАТЕГИЯ

Увеличение объемов продаж действующим клиентам  
за счет расширения ассортимента выпускаемой продукции  
и повышения ее качества.

1
2 Привлечение новых клиентов, в том числе за счет расширения  

регионального присутствия (западные и восточные регионы России) и экспорта,  
а также за счет привлечения клиентов со средним и малым тиражом.

3 Проведение мероприятий по снижению себестоимости продукции  
за счет системного учета и контроля потерь на всех участках производства продукции, 
контроля соблюдения норм расхода сырья и материалов, недопущения их перерасхода, 
сокращения непроизводственных затрат, недопущения нарушений  
технологического цикла производства, сокращения отходов производства.

4 Продолжение работы по поддержанию системы «бережливого производства», 
повышение технического и организационного уровня производства,  
по модернизации действующего оборудования, а также по поддержанию  
его работоспособности, в том числе силами Технического центра АО «Ламбумиз».

5 Продолжение работы по расширению ассортимента продукции  
с учетом требований заказчиков и рыночных предложений.

6 Продолжение развития направления одноразовой посуды  
из картона собственной ламинации.

7 Развитие ESG инициативы по сбору и переработке  
отходов производства упаковочных материалов.
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РИСКИ  
И ФАКТОРЫ 
УСТОЙЧИВОСТИ 
КОМПАНИИ
Ввиду сложившейся с февраля 2022 г. геополитической  
ситуации в России компания столкнулась с рядом  
потенциальных макроэкономических рисков.  
Политика эмитента в области управления рисками направлена  
на своевременное выявление и предупреждение возможных 
рисков с целью минимизации их негативного влияния  
на результаты финансово-хозяйственной деятельности компании.

СТРАТЕГИЯ

Основными поставщиками сырья для АО «Ламбумиз» 
являются российские производители  
(Светогорский целлюлозно-бумажный комбинат,  
Монди Сыктывкарский ЛПК, ЦБК IP ГРУПП),  
зависимости от зарубежных поставщиков нет.

Риск перебоев  
с поставками сырья

В рамках реализации программы  
по обеспечению бесперебойной работы предприятия 
сформирован фонд комплектующих и оборудования.  
В дальнейшем новое производственное оборудование 
компания планирует закупать в КНР.

Риск недостатка  
комплектующих

Заказчиками продукции АО «Ламбумиз»  
выступают российские производители продуктов питания, 
валютной выручки компания не имеет.

Санкционные ограничения  
на проведение международных 
валютных операций
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ИТОГИ  
ПЕРВОГО ВЫПУСКА  
ОБЛИГАЦИЙ
В 2019 году «Ламбумиз» зарегистрировал облигационную 
программу и разместил дебютный выпуск биржевых облигаций 
объемом 120 млн рублей со сроком обращения на 5 лет. 
Полученные средства были направлены на развитие 
производства картонной и гибкой упаковки, ламинированного 
картона и одноразовой посуды.
09.07.2021 г. успешно пройдена плановая оферта  
по выпуску. В ее преддверии ставка купона  
установлена в размере 9,5% на весь оставшийся  
срок обращения облигаций.

СРОК  
ОБРАЩЕНИЯ

1 800 
дней

СТАВКА  
КУПОННОГО ДОХОДА

9,5% 
годовых на 25-60 
купонные периоды

ДЛИТЕЛЬНОСТЬ  
КУПОННОГО ПЕРИОДА

30 
дней

ОБЪЕМ ВЫПУСКА

120 
млн руб.

1,0
млрд руб.

ОБЩИЙ ОБЪЕМ  
ПРОГРАММЫ

ИНВЕСТИЦИИ

Идентификационный номер выпуска 
4B02-01-09188-H-001P от 09.07.2019 11% Сырье и производство тестовых образцов  

для направления ламинированного картона

80% Запасы основного сырья  
для производства картонной упаковки

6% Сырье и производство тестовых образцов  
для направления одноразовой посуды

3% Запасы основного сырья  
для производства гибкой упаковки

113
млн руб.

ПОПОЛНЕНИЕ  
ОБОРОТНЫХ  

АКТИВОВ

ЗАТРАТЫ НА ПОКУПКУ/ЗАПУСК ОБОРУДОВАНИЯ: 
бобинорезательная машина,  
линия для производства бумажных стаканов,  
тигельный пресс для высечки. 

7
млн руб.
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КАК СТАТЬ 
ИНВЕСТОРОМ

ИНВЕСТИЦИИ

Перед покупкой необходимо  
пополнить свой брокерский счет  
на сумму покупки  
с учетом комиссии банка/брокера.

по номеру 4B02-01-09188-H-001P 
от  09.07.2019 с помощью:2 ПРИОБРЕСТИ  
ОБЛИГАЦИИ АО «ЛАМБУМИЗ»

БРОКЕРА  
менеджера банка, где открыт ваш счет,  
оставив поручение по телефону  
или лично в отделении

СПЕЦИАЛИЗИРОВАННОГО  
ПРОГРАММНОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ  
программа QUIK

ЛИЧНОГО КАБИНЕТА НА ВЕБ-САЙТЕ
такую возможность предоставляют  
некоторые брокеры/банки

ОТКРЫТЬ  
БРОКЕРСКИЙ СЧЕТ:

ЛИЧНО В ОФИСЕ  
БРОКЕРСКОЙ КОМПАНИИ

ЧЕРЕЗ САЙТ  
БРОКЕРСКИХ КОМПАНИЙ  
при наличии подтвержденной  
регистрации на портале «Госуслуги»

Услуги по открытию брокерских счетов  
предоставляют крупные коммерческие  
банки и специализированные  
брокерские фирмы. 

ВЫПЛАТА ДОХОДА ПО КУПОНУ  
ежемесячно

СТАВКА 9,5%  
годовых на 25-60  
купонные периоды

ОФЕРТА ПРОЙДЕНА 
ставка 9,5%  
зафиксирована  
до погашения выпуска

По вопросам покупки  
биржевых облигаций АО «Ламбумиз»  
вы можете проконсультироваться  
со специалистами компании  
«Юнисервис Капитал». 

согласно 
условиям программы:3 ПОЛУЧАТЬ  
КУПОННЫЙ ДОХОД1
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КОНТАКТЫ

АО «Ламбумиз»  
Россия, 121471, Москва, ул. Рябиновая, 51а

+7 (495) 636-27-36  
lambumiz.ru

ПОДГОТОВЛЕНО ПО ЗАКАЗУ  
АО «ЛАМБУМИЗ»

Новосибирск, 2023 г.

ООО «Юнисервис Капитал»  
Россия, 630099, г. Новосибирск, ул. Романова, 28, 5 этаж

primary@uscapital.ru  
+7 (383) 349-57-76

http://lambumiz.ru
https://lambumiz.ru/
https://uscapital.ru/
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