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штук номинальной стоимостью 1 000 (Одна тысяча) российских рублей каждая, со 

сроком погашения в 750-й (Семьсот пятидесятый) день с даты начала размещения 

биржевых облигаций, размещаемые путем открытой подписки. 

Регистрационный номер выпуска: 4B02-01-00013-L от 15.09.2020 г. 

 

 
 

В отношении указанных ценных бумаг не осуществлена регистрация проспекта ценных бумаг. 

Информация, содержащаяся в настоящем инвестиционном меморандуме, подлежит раскрытию в 

соответствии с требованиями Правил листинга ПАО Московская Биржа к раскрытию информации 

эмитентами, ценные бумаги которых допущены к организованным торгам без их включения в 

котировальные списки и без регистрации проспекта ценных бумаг. 

 

 
Директор ООО «Группа «Продовольствие»,  

действующий на основании Устава    Д.М. Глухов  

     (И.О. Фамилия)  

       

 

 
Настоящий инвестиционный меморандум содержит сведения об эмитенте, о финансово-

хозяйственной деятельности эмитента, финансовом состоянии эмитента, о размещаемых 

(размещенных) ценных бумагах и исполнении обязательств по ним.  Инвесторы не должны 

полностью полагаться на оценки и прогнозы эмитента, приведенные в настоящем инвестиционном 

меморандуме, так как фактические результаты деятельности эмитента в будущем могут 

отличаться от прогнозируемых результатов по многим причинам. Приобретение ценных бумаг 

эмитента связано с рисками, описанными в настоящем инвестиционном меморандуме. 
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Общие сведения об эмитенте 

 

1.1. Основные сведения об эмитенте 

 

Полное фирменное наименование: Общество с ограниченной ответственностью «Группа 

«Продовольствие» (далее – «Эмитент», «Компания», «Общество»); 

Сокращенное фирменное наименование: ООО «Группа «Продовольствие»; 

ИНН: 0411137185; 

ОГРН: 1080411002055; 

Место нахождения: Алтайский край, г. Барнаул; 

Дата государственной регистрации: 29.04.2008 г. 

 

1.2. Краткая характеристика эмитента, история создания и ключевые этапы развития 

эмитента, адрес страницы в сети Интернет, на которой размещен устав эмитента 

Устав Эмитента опубликован на странице в сети Интернет: https://www.e-

disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38248 

С момента регистрации с апреля 2008 до ноября 2014 года Компания называлась ООО «Дом 

Творчества «АРТ-Манжерок». В перечень видов деятельности, которыми занималась Компания, 

входили: производство изделий из пробки, соломки и материалов для плетения, оптовая торговля 

плетеными изделиями, розничная торговля в неспециализированных магазинах.  

В 2014 году произошла полная смена владельцев Компании, изменено ее наименование и 

определено направление деятельности, связанное с оптовой торговлей сахаром, мукой и макаронными 

изделиями, зерном, семенами и кормами для сельскохозяйственных животных. 

В 2015 году основной задачей Компании было развитие клиентской базы. В результате активной 

работы за 2015 год Компания заключила договоры с 206 покупателями. 

В 2016 году оценив перспективы развития зернового рынка, (а также учитывая обеление рынка 

зерна) Компания принимает решение увеличить свою долю продаж на этом рынке. Заключены 

контракты с крупными покупателями зерна ЛКХП им. Кирова, АО «Московский мельничный 

комбинат №3», ОАО «Волжанин», АО «Пермский мукомольный комбинат», ЗАО «Содружество-соя», 

ООО «ПТФ «Элинар-бройлер», ООО «ПсковАгроИнвест» и другими. Объем потребления зерна 

покупателями Компании составляет 2,5-3 млн тонн зерна в год. 

 В 2017 году компания расширяет свой ассортимент и впервые начинает продажи чечевицы. 

Сначала покупая ее у алтайских производителей и продавая клиентам. Параллельно компания активно 

расширяет клиентскую базу: участвует в крупнейшей мировой продовольственной выставке Gulfood 

2018 (г. Дубай), становится членом «Союза зернопереработчиков Алтайского края». В географии 

продаж помимо традиционных стран (Азербайджан, Грузия, Таджикистан, Узбекистан, Киргизия) 

появляются страны: Ливан, ОАЭ, Турция, Иордания, Иран. Отрабатываются новые логистические 

маршруты. 

В 2018 году Компания начинает активно разрабатывать поставки зерна и масличных культур на 

экспорт. Принимается решение об организации собственного производства чечевицы. Для достижения 

данных целей была приобретена производственная площадка и необходимое оборудование, для 

монтажа технологической линии. Осенью 2018 года был осуществлен запуск линии. Заключаются 

контракты и проходят отгрузки льна в Китай и Польшу, овес в Литву.  

В 2019 году Компания через брокера получает доступ на АО «Национальная товарная биржа», и 

получает возможность покупать сахар на организованных торгах. В 2019 году компания становится 

членом Алтайской торгово-промышленной палаты, что позволило использовать дополнительные 

возможности по развитию экспортного направления. К экспорту круп были добавлены экспортные 

поставки зерна: рапса в Литву, пшеницы в Азербайджан. Компания начинает активно участвовать на 

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38248
https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38248
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международных торговых площадках. Компания прошла аккредитацию по новым требованиям для 

поставок пшеницы, овса, ячменя, рапса в Китай. Активно участвовала в международных выставках 

«WorldFood – 2019» (г. Стамбул), «GlobalGrainOutlook 2019» (г. Баку).   

В 2020 году Компания реализует себя в новом проекте - развитии собственной логистики. Для 

оптимизации затрат на грузоперевозки приобретены собственные крытые вагоны. Данное направление 

послужило объединением продаж сахара и зерна, т.к. вагоны перевозят из Сибири зерно в европейскую 

часть (Санкт-Петербург, Ленинградская область), а в обратном направлении перевозится сахар. Это 

позволило предложить покупателям интересные цены как на сахар, так и на зерно, и соответственно, 

увеличить объем продаж. В 2020 году Компания заключила выгодные контракты на поставку сахара 

контейнерами из европейской части страны на восток. Новая схема доставки позволила увеличить 

продажи сахара на 1 500 тонн в месяц. В 2020 году закончена модернизация собственной 

производственной площадки, что позволило расширить ассортимент продукции (нут, калибровка 

подсолнечника). 

 

Таблица 1 Объемы реализации основной продукции Компании за 2015 - 2019 гг., тыс. тонн 

 2015 2016 2017 2018 2019 

Зерно 4 5 17 40,5 44 

Корма 9 14 15 3 1 

Крупа 7,5 8,5 10 9 10 

Сахар 71 79 84 72 63 

 

1.3. Стратегия и планы развития деятельности эмитента 

Компания ставит перед собой задачу создания цепочки формирования добавленной стоимости 

на инфраструктуре, складской и транспортной логистике, выстраивая вертикальную интеграцию на 

мелкооптовых закупках для формирования партий на собственном элеваторе, хранении и перевалке 

зерна по себестоимости, погрузке в собственные вагоны, отправке покупателю, как по РФ, так и на 

экспорт. 

На начало 2020 года ООО «Группа «Продовольствие» перепродает зерно и масличные культуры, 

закупая их у сторонних элеваторов с погрузкой в вагон (на элеваторе, на условиях FCA1), а продает на 

условиях СРТ (доставка «до станции покупателя»). Услуги по перевозке оказываются транспортными 

компании, предоставляющими для загрузки специализированные вагоны хоппер-зерновозы.  

В настоящий момент времени Компания завершает сделку по покупке элеватора в Красноярском 

крае (имущественный комплекс «Ачинскхлебопродукт»), а также формирует парк крытых вагонов, 

количество которых предполагается довести до 150 штук в течение ближайших 3 лет. 

Покупка своего элеватора в Красноярском крае и формирование парка крытых вагонов позволит 

создать добавленную стоимость как на закупках зерна, так и на логистике. 

Поскольку Компания занимается оптовыми продажами сахара во все регионы страны, то 

существует возможность отгружать зерно в крытых вагонах (получены специальные условия от ОАО 

«РЖД» на перевозку зерна навалом в крытых вагонах) из Красноярского края в Европейскую часть 

страны и порты Черного моря с обратной загрузкой этих вагонов на сахарных заводах в 

Краснодарском, Ставропольском краях, Воронежской, Тамбовской и пр. областях. Далее вагоны с 

сахаром отгружаются покупателям в Сибирский и Дальневосточный регионы. 

 

                                                
1 (англ. Free Carrier) условия поставки при которых обязательства продавца по отношению к товару 
сохраняются только до передачи им товара перевозчику, выбранному покупателем. Свобода в выборе 

покупателем логистической компании ничем не ограничена. 
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ЗАПАД РФ                                                        ВОСТОК РФ 

      (сахарные заводы)                                              (Ачинский элеватор) 

 

 

 

 

 

 

 

Более 90% перевозок зерна по железной дороге осуществляется специализированными вагонами 

хоппер-зерновозами. Стоимость ж/д тарифа на которые существенно выше в силу того, что хопперы 

идут загруженными в одну сторону, и в стоимость тарифа заложен порожний пробег в обратном 

направлении. На сегодняшний день перевозка зерна в крытых вагонах по направлению на запад из 

Красноярского края только в одну сторону приносит до 900 руб./тн дополнительного дохода по 

отношению к зерновозам. 

Таким образом, Компания получает дополнительный доход как на разнице в железнодорожном 

тарифе между зерновозом и крытым вагоном, так и на отсутствии порожнего пробега до элеватора. 

Красноярский край, в котором расположен Ачинский элеватор, является зерновым донором РФ. 

Поскольку своя зернопереработка незначительна, то основной объем зерновых и масличных культур 

вывозится за территорию региона (согласно статистике железнодорожных перевозок, за 2019 год было 

вывезено 841 тыс. тонн зерна). 

На закупе зерна дополнительная доходность относительно текущей модели работы возникает 

при покупке зерна у фермерских хозяйств мелким оптом и формировании крупных партий для 

отправки железнодорожными вагонами своим партнерам. Поскольку услуги элеватора учитываются в 

расходах по их себестоимости, то формирование крупных партий позволяет увеличить доходность на 

1 200 руб./тн.  

 
 

 
Следующее направление для развития деятельности – наращивание объемов продаж рапса. 

Посевные площади рапса за последние 10 лет выросли в РФ более чем в два раза, с 679,8 тыс. га до 

1576,3 тыс. га. Рекордные объемы производства данной культуры повысили интерес к ней со стороны 

переработчиков и экспортеров, усилив в то же время конкуренцию между ними, что соответствующим 

 
вагоны  

с зерном 

 

 

 
вагоны 

с сахаром 
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образом отразилось на ценовой̆ динамике. Кроме того, налаживание каналов поставок рапса в 

направлении Китая и Беларуси, способствует дальнейшему развитию сегмента. Красноярский край 

находится на втором месте среди регионов по объемам выращиваемого рапса. 

У Компании есть опыт поставок рапса в страны Прибалтики и в Китай. Мощности своего 

элеватора, расположенного стратегически правильно, позволят нарастить объемы продаж. 

 

Таблица 2 Планы Компании по реализации зерновых и масличных культур с элеватора 

«Ачинскхлебопродукт» в период 2020-2025 гг. 

Период 2020 2021 2022 2023 2024 2025 

Объем реализации масличных, тн 12 000 18 000 25 000 38 000 45 000 52 000 

Объем реализации зерновых, тн 48 000 82 000 105 000 142 000 195 000 248 000 

Итого 60 000 100 000 130 000 180 000 240 000 300 000 

 

Учитывая все мероприятия, которые были проведены до 2020 года и будут реализованы в 

ближайшие 5 лет, прогноз развития Компании на 2020-2025 года представлен в Таблице 3. 

 
Таблица 3 Прогноз показателей Компании на 2020 - 2025 гг. 

 Период 2020 2021 2022 2023 2024 2025 

Планируемый объем продаж 

(тонн), в т. ч. 
141 000 189 000 227 000 279 000 341 000 404 000 

 сахар 70 000 75 000 80 000 80 000 80 000 80 000 

 зерно/корма 60 000 100 000 130 000 180 000 240 000 300 000 

 крупы/мука 11 000 14 000 17 000 19 000 21 000 24 000 

Выручка, тыс. руб. 3 104 247 3 935 083 4 689 590 5 595 357 6 747 617 8 019 010 

EBITDA, руб. 64 450 116 105 152 676 211 481 285 698 383 613 

 

 
1.4. Описание отрасли или сегмента, в которых эмитент осуществляет свою основную 

операционную деятельность. Рынок и рыночные позиции эмитента (масштаб деятельности, 

география присутствия, диверсификация бизнеса, специализация, рыночная ниша). 

Конкуренты эмитента 

Основным видом деятельности компании является оптовая торговля сахаром (ОКВЭД 46.36.1). 

Также Компания занимается оптовой торговлей зерновых и масличных культур, круп, муки и 

корма для животных как по России, так и за рубеж. 

 

Описание сахарной отрасли 

За последнее десятилетие свеклосахарная отрасль России существенно нарастила объемы 

производства сахара. Общее производство сахара в РФ за 2019 гг. составило более 7,2 млн тонн, по 

сравнению с 6,2 млн тонн в 2018гг2.  

 

                                                
2 Источник: https://ab-centre.ru/news/o-proizvodstve-sahara-v-rossii-itogi-za-2019-god 

https://ab-centre.ru/news/o-proizvodstve-sahara-v-rossii-itogi-za-2019-god
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Потребление сахара в РФ, по оценке ИКАР (Институт Конъюнктуры Аграрного Рынка), выросло 

с 5,3 млн тонн в 2011/12 г. до 6,1 млн тонн в 2017/18 г., после чего медленно снижается в силу 

негативной демографии в РФ и практически полного импортозамещения сахаросодержащей 

продукции. В результате перепроизводства, цены на сахар существенно снизились. Оптовая цена 

сахара в декабре 2019 года стала ниже 20 руб./кг.  Внутренние цены на сахар существенно ниже 

мировых. Что стимулирует внутреннее промышленное потребление сахара, расширяет возможности 

экспорта из России сахара и продуктов из него. 

 

Рисунок 1 Оптовые цены на сахар белый свекловичный в России в 2012-2019 гг, руб/тн без НДС 

 
Экспорт сахара из РФ за август – апрель, тыс. тонн: 

2017/18 495 

2018/19 153 

2019/20 1 030 

Как видно из таблицы, экспорт сахара в 2020 году идет рекордными темпами и при сохранении 

динамики Россия вывезет излишки сахара на экспорт, что тем самым позволит стабилизировать 

внутренние цены. 

Таким образом, свеклосахарная отрасль России постепенно начинает выход из затянувшегося 

кризиса перепроизводства, отрасль сокращает непродуктивные площади свёклы, закрывает 

5 717 6 024
6 675

6 261

7 279
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ПРОИЗВОДСТВО САХАРА В РФ, ТЫС. ТОНН
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неэффективные сахарные заводы, задумывается о качестве сахара и упаковки, реорганизует все 

процессы внутри себя и внешние взаимодействия, развивает экспорт. 

 

 У ООО «Группа «Продовольствие», как у трейдера, есть ряд конкурентных преимуществ: 

1. Нет привязки к себестоимости производства сахара. Эмитент работает на текущем рынке без 

складских запасов. 

2. Эмитент не привязан к конкретному заводу, работает со многими заводами, что позволяет 

предлагать для своих клиентов более удобные сроки поставки, выбирать наиболее 

интересные цены закупа.  

3. Наличие собственных вагонов позволяет осуществлять поставки сахара клиентам по более 

привлекательным ценам и большей прибылью для Компании. Дальнейшее развитие продаж 

сахара планируется за счет использования новых логистических схем: увеличение доли 

отгрузок в собственных вагонах и контейнерами. Доля сахара, перевозимого по железной 

дороге, в общем объеме сахара составляет 35-40% или 2,5-3 млн тн Наличие рабочей 

клиентской базы с емкостью потребления 450 тыс. тн позволяет компании увеличить 

продажи сахара на 30-35 тыс. тн или более 900 млн. руб.  

 

Описание рынка зерновых, зернобобовых и масличных культур 

Зерновой рынок, как и весь российский аграрный сектор, продолжает активно развиваться. Все 

отраслевые аналитики и Минсельхоз ожидают, что урожай зерновых и зернобобовых в 2020 году 

станет вторым после рекорда 2017 года, валовой сбор масличных агрокультур может остаться на 

уровне прошлого года, а возможно, станет выше. Т.к. в животноводстве ожидается небольшой рост, то 

потребление зерна в этом секторе будет медленно увеличиваться.  

Поскольку внутренний спрос растет медленными темпами, в основном за счет развития 

животноводства, основным драйвером АПК (Агропромышленного комплекса) в настоящее время и в 

перспективе будет экспорт. Роль экспорта повышается, перебои в глобальных цепочках поставок 

сельскохозяйственной продукции из-за пандемии COVID-19 помогут российским экспортерам 

увеличить объемы продаж и выйти на новые рынки. ИКАР еще в феврале 2020 г. сообщал, что в этом 

году отгрузки сельхозсырья и продовольствия за рубеж могут обновить рекорд. Минсельхоз повысил 

прогноз урожая зерна в этом году со 120 млн тонн до 122,5 млн тонн, оценка производства пшеницы 

остается прежней — 75 млн тонн. Экспортный потенциал в сезоне 2020/21г.г. оценивается в 45 млн. 

тонн, говорится в сообщении ведомства по итогам рабочей встречи с крупнейшими российскими 

экспортерами зерна.  

Объемы рынка позволяют ООО «Группа «Продовольствие» успешно развивать данное 

направление как внутри России, так и на экспорт при увеличении финансирования. Действующая 

клиентская база позволяет продавать внутри России до 3 млн. тонн и на экспорт 500 тыс. тонн в сезон.  

Спрос на рапс в РФ увеличивается, прежде всего, в сегменте переработки, которая за 2019 год 

возросла на 15%. Интерес к рапсу растет повсеместно: как в Центре и на Северо-Западе, так и в Урало-

Сибирском макрорегионе. Средние цены на рапс в России в 2019 году сложились на 5% выше 

прошлого года, чему способствовал рынок Евросоюза, где рапс и рапсовое масло значительно 

подорожали. Кроме того, значительно подорожал рапс и в Сибирском макрорегионе из-за активного 

спроса со стороны Китая. Так, если год назад цены были на уровне 20,0-20,5 руб./кг с НДС, то в декабре 

2019 года рапс торговался не дешевле 24,0-24,5 руб./кг с НДС. 

Цены на зерновые также демонстрируют положительную динамику: 

https://www.agroinvestor.ru/companies/a-z/minselkhoz/
https://www.agroinvestor.ru/companies/a-z/ikar/
https://www.agroinvestor.ru/companies/a-z/minselkhoz/
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Рисунок 2 Динамика средних по РФ закупочных цен на пшеницу и рожь, руб./тн с НДС 

 
 

Рынок чечевицы в России продолжает расти высокими темпами. В 2019 года аграрии собрали на 

19% больше чечевицы, чем годом ранее. Рост посевных площадей происходит уже четвертый год. 

Высокий урожай стал следствием увеличения посевных площадей под чечевицу, значение которых в 

2019 году составило 274 тыс. га. Лидерами по посевным площадям под чечевицу стали Саратовская 

область и Алтайский край, на долю которых пришлось 54% от общей посевной площади. Также данная 

группа регионов продемонстрировала максимальные значения по сборам чечевицы в 2019 году, 

консолидировав 145 тыс. тонн урожая. Алтайский край собрал более 80 тыс. тонн.  

Основой растущего интереса к чечевице со стороны ключевых производителей стал экспортный 

потенциал данной культуры. С 2015 года рынок чечевицы в России показывает невероятный рост 

экспортной активности – 79% год к году. Отечественная продукция востребована в Арабских 

Эмиратах, Турции и Иране, закупивших за отчетный период 2019 года чечевицы на 18,5 млн. долларов. 

Наибольший интерес для экспорта чечевицы из Алтайского края представляет Иран.  

 

Основные конкуренты 

Основными конкурентами Эмитента на рынке сахара являются ООО «АгроАльянс» (трейдер,  

Алтайский край), ООО «Аргос-2003» (трейдер, г. Москва), ООО «ТД Инвестпром-опт» (трейдер, г. 

Ростов-на-Дону), которые, как и Эмитент, специализируются на продажах сахара вагонами. Остальные 

крупные московские трейдеры в основном специализируются на европейском регионе и автодоставке.  

ООО «Аргос-2003» московский оптовик, который помимо продаж сахара на рынке Москвы и 

Белгорода продает вагонами по России. Выручка за 2019 год 3,05 млрд руб. Успешно конкурирует с 

алтайскими трейдерами, т.к. продает с мелких заводов, с которыми Эмитент не работает в связи с 

большими рисками. 

ООО «ТД Инвестпром-опт» (выручка ~7,8 млрд руб.) является торговой компанией 

агрохолдинга «Степь». Занимается реализацией продукции холдинга, фасовкой круп, трейдингом 

сахара. Сахар продает в основном выработанный из свеклы, выращенной на полях холдинга. 

 ООО «АгроАльянс» специализируются только на продажах сахара и риса. Выручка ~600 млн 

руб. Больше ориентированы на поставки на собственный склад в Барнауле и реализацию по 

Алтайскому краю. Трейдинг занимает 50%. Нет продаж на экспорт.  

Ачинский элеватор находится в Красноярском крае. В крае выращивается более 2 млн. тонн 

зерновых и ~183 тыс. тонн рапса (второе место в России по объему производства рапса). 80% 

выращенной продукции отгружается из региона. На рынке зерна Красноярского края основными 
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конкурентами Эмитента являются ООО «Красноярскзерно», ООО «ТК Просторы Сибири», ООО 

«Хозяин».  

ООО «Красноярск зерно» (выручка ~2,2 млрд руб.) владеет несколькими элеваторами в 

Красноярском крае. Покупают зерно у местных предприятий и продают большими партиями. 70% 

продаж осуществляют трейдерам. Активно продают на Китай.  

ООО «ТК Просторы Сибири» (выручка ~2,2 млрд руб.) зернотрейдерская компания. В последние 

годы развивают производство овсяных хлопьев. В 2019 г. приобрели элеватор в Хакасии, поэтому 

практически уходят с рынка Красноярского края, сделав акцент на Хакасии.  

ООО «Хозяин» (выручка ~1,8 млрд руб.). Компания имеет элеватор, на котором организован 

закуп от местных сельхозтоваропроизводителей. Продают зерно как напрямую потребителям, так и 

через трейдеров. В 2019 г. запустили производство рапсового масла 7 000 тн в год. Так как это 

производство требует отвлечение значительной части финансовых ресурсов, то прогнозируется, что 

компания существенно сократит зернотрейдерскую деятельность. 

На рынке чечевицы Алтайского края очень много мелких переработчиков, которые делают 

только частичную подработку зерна и не могут выдать высококачественную чечевицу. Крупным 

производителем, который производит качественную продукцию, является ООО «АлтайЭкоСорт». С 

ним Компания конкурирует только за покупателей, по сырьевым зонам конкуренции нет в связи с 

большим расстоянием (420 км.) между производственными площадками.  

1.5. Описание структуры эмитента (группы/холдинга, в которую входит эмитент, 

подконтрольные организации и зависимые общества), имеющее по мнению эмитента значение 

для принятия инвестиционных решений. 

Эмитент не входит в группы компаний / холдинг.  

1.6. Указывается структура акционеров/участников (бенефициары и доли их прямого 

или косвенного владения в капитале эмитента), сведения об органах управления и сведения о 

руководстве (топ-менеджменте) эмитента 

Высшим органом управления Эмитента является Общее собрание участников. Текущая 

структура участников Эмитента представлена на рисунке: 

ООО «Группа «Продовольствие»

Трофимов 

Игорь

 Владимирович

Буймов 

Александр

 Васильевич

Рохманова

 Марина

 Алексеевна

99.78%0.2% 0,02%

 

Единоличным исполнительным органом Эмитента является Директор. С марта 2020 года эту 

должность занимает Глухов Дементий Михайлович. Назначение Д.М. Глухова связано со стратегией 

дальнейшего развития ООО «Группа «Продовольствие», и осуществления иных видов деятельности, 

связанных не только с оптовой торговлей сахаром, крупами и зерном, но и запуском и дальнейшим 

развитием производственных площадок, а также с реализацией логистического проекта 

(грузоперевозки собственным ж/д транспортом). 
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Дементий Михайлович имеет два высших образования – экономическое и юридическое. 

Обладает обширными знаниями по разработке мероприятий по повышению эффективности работы 

предприятия, опытом организации работ по выполнению производственных планов, опытом 

руководства техническими службами на производственном предприятии, опытом взаимодействия с 

государственными органами (Министерство транспорта, Министерство обороны, Минпромторга) и 

ОАО «РЖД». Его стаж работы на управленческих должностях составляет более 20 лет. Более 9 лет (с 

июня 2003 года по ноябрь 2012 года) он работал в ОАО «Барнаульский вагоноремонтный завод» на 

должностях от начальника юридического отдела до генерального директора. С апреля 2013 по август 

2018 года в ОАО «Уральский завод электрических соединителей «Исеть» он занимал должность 

главного инженера-первого заместителя генерального директора. С января 2019 по ноябрь 2019 года 

работал исполнительным директором ООО «ТД «Строймонтажконструкция». С декабря 2019 года по 

март 2020 года - директором по развитию ООО «Группа 'Продовольствие». 

1.7. Сведения о кредитных рейтингах эмитента (ценных бумаг эмитента) 

Кредитные рейтинги Эмитенту (ценным бумагам Эмитента) не присваивались. 

2. Сведения о финансово-хозяйственной деятельности и финансовом состоянии эмитента 

2.1. Операционная деятельность эмитента (в динамике за последние 3 года) 

Основным видом деятельности Эмитента является оптовая торговля сахаром. Также компания 

занимается оптовой торговлей зерновых и масличных культур, круп, муки и корма для животных, как 

по России, так и за рубеж. 

По итогам последних трех лет структура выручки Эмитента выглядит следующим образом: 

 

Продукция 2017 2018 2019 

РФ Экспорт РФ Экспорт РФ Экспорт 

Сахар, тыс. руб. 2 564 447 - 2 337 876 6 204 1 784 986 - 

Зерновые и масличные 

культуры, тыс. руб. 

120 105  353 002 85 782 351 690 199 080 

Крупы, тыс. руб. 92 099 172 200 44 395 146 155 86 206 170 604 

Корма, тыс. руб. 131 046  111 688  19 749  

Мука, тыс. руб. 3 298  2 350 934 7 876 1 523 

Прочее, тыс. руб. 3 121    2 903  

ИТОГО 2 914 116 172 200 2  849 311 239 075 2 253 410 371 207 

3 086 316 3 088 386 2 624 617 

 

Представленные данные по структуре выручки ООО «Группа «Продовольствие» показывают, 

что основную долю продаж занимает оптовая торговля сахаром. При этом стоит отметить плавное 

снижение удельного веса выручки от продаж сахара. Так в 2017 году удельный вес составлял 83%, в 

2018 - 76%, и в 2019 - 68%.  

Также следует отметить динамику снижения денежной выручки от реализации сахара. Это 

связано с тем, что в связи с перепроизводством сахара в последние два года его цена достигла 

исторического минимума в 2019 году, тем самым оказав существенное влияние на выручку 

предприятий, занимающихся продажами сахара, и на ООО «Группа «Продовольствие» в частности. 

Из-за снижения стоимости сахара с 37 тыс. рублей за тонну в декабре 2018 года до 18,5 тыс. рублей за 

тонну в ноябре 2019 года снижение общего объема выручки от продажи сахара 2019 году по сравнению 

с 2018 годом составило 559 млн. рублей 
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Анализ структуры выручки за период 2017-2019 годов наглядно отражает нацеленность 

предприятия на увеличение доли продаж зерновых культур. Кроме того, следует отметить, что 

предприятие наращивает как объемы продаж в РФ, так и объемы экспортных поставок. Доля 

реализации зерновых в общей структуре выручки составила 4% в 2017, 14% в 2018 и 21% в 2019 году. 

Выручка в денежном выражении от реализации зерновых составила 120 млн. рублей в 2017 году, 

439 млн рублей в 2018 году и 551 млн рублей в 2020 году. 

Следует отметить, что из-за более низкой стоимости зерновых культур увеличение продаж по 

ним не смогло скомпенсировать снижение выручки от реализации сахара в 2019 году. 

Объем выручки от реализации круп в 2018 году снизился по сравнению с 2017 годом на 73 млн 

рублей, но при этом данное снижение было обусловлено не уменьшением объемов реализации в 

количественном выражении, а снижением цены на крупы с 26,65 тыс. рублей за тонну в 2017 году, до 

20,6 тыс. рублей за тонну в 2018 году. В 2019 году выручка от реализации круп по сравнению с 2018 

годом увеличилась до 257 млн рублей за счет увеличения и объема продаж и стоимости крупы.   

 Основные покупатели Компании: 

№ 

п/п 
Наименование поставщика 

Наименование 

продукции 

Сумма 

закупок, тыс. 

руб. 

Удельный вес в 

общем объеме 

продаж 

1 ООО «Великолукский 

свиноводческий комплекс» зерно 196 658 7,4% 

15%   

  

2 ООО «Эр Эр Си» сахар 122 513 4,6% 

3 JSC GrowardGroup зерно 91 817 3,4% 

4 AlfagraLtd зерно 86 107 3,2% 

19% 
5 ООО «ДВ – Амур» сахар 84 320 3,2% 

6 ООО ТК «Сибирь-Сахар» сахар 78 383 2,9% 

31% 

7 АО «Московский мельничный 

комбинат №3» зерно 73 437 2,8% 

8 ИП Бажин Ю.В.  сахар 70 200 2,6% 

9 ООО ТД «Континент» сахар 61 388 2,3% 

10 ИП Иванников С.Ф.  сахар 54 845 2,1% 

 

Основные поставщики Компании: 

№ 

п/п 
Наименование поставщика 

Наименование 

продукции 

Сумма закупок, 

тыс. руб. 

Удельный вес в 

общем объеме 

поставок 

1 ООО «Кристалл» сахар 345 191 13,2% 

26%   

  

2 ООО ТД «Концерн Покровский» сахар 171 650 6,6% 

3 ООО «Воронежсахар» сахар 162 281 6,2% 

4 ООО «АгроАльянс» сахар 148 194 5,7% 

37% 5 ООО ТК «Сахар» сахар 136 047 5,2% 

6 ООО «Пензенский Мир Продуктов» сахар 113 749 4,4% 

57% 

7 ООО «Красноярск Зерно» зерно 110 152 4,2% 

8 ООО ТД «Белый Барс» сахар 100 829 3,9% 

9 ООО «ПродснабАлтай»                                                                                  сахар, крупа 97 768 3,8% 

10 ООО «Лабинск-Сахар» сахар 94 257 3,6% 
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2.2. Оценка финансового состояния эмитента (в динамике за последние 3 года) 

 

Оценка финансового состояния Эмитента произведена на основе бухгалтерской 

отчётности, составленной по Российским стандартам бухгалтерского учета (РСБУ).  

Адрес страницы в сети Интернет, на которой размещена бухгалтерская отчетность 

Эмитента: https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38248 

При расчете показателей используется следующая методика расчета: 

Показатель Методика расчета 

Валюта баланса Строка 1600 или 1700 Бухгалтерского баланса 

Основные средства Строка 1150 Бухгалтерского баланса 

Собственный капитал Строка 1300 Бухгалтерского баланса 

Денежные средства и их эквиваленты Строка 1250 Бухгалтерского баланса 

Дебиторская задолженность  Строка 1230 Бухгалтерского баланса 

Кредиторская задолженность Строка 1520 Бухгалтерского баланса 

Общий долг Сумма строк 1410 и 1510 Бухгалтерского баланса 

Чистый долг = Общий долг - Денежных средств и их эквивалентов 

Выручка Строка 2110 Отчета о финансовых результатах 

Прибыль до налогообложения Строка 2300 Отчета о финансовых результатах 

EBITDA = Прибыль до налогообложения + строка 2330 Отчета 

о финансовых результатах + Амортизация 

Чистый долг / EBITDA = Чистый долг /EBITDA  

Чистая прибыль Строка 2400 Отчета о финансовых результатах 

Основные финансовые показатели деятельности Эмитента в динамике за последние 3 года 

представлены в Таблице: 

Таблица 4 Финансовые показатели Эмитента за 2017- 1 полугодие 2020 гг., тыс. руб. 

Показатель  2017 2018 2019 1 полугодие 

2020 

Собственный капитал 55 314 98 121 154 139 164 684 

Дебиторская задолженность 106 815 197 320 154 712 250 281 

Кредиторская задолженность 33 225 172 552 78 076 153 304 

Основные средства 583 52 079 101 676 113 138 

Запасы 19 997 28 183 22 307 14 144 

Общий долг (TotalDebt) 50 172 37 894 77 019 67 943 

Чистый долг (NetDebt) 50 083 37 673 76 855 67 841 

Валюта Баланса 138 836 308 886 308 007 383 120 

Выручка (Revenue) 3 086 316 3 088 386 2 624 617 1 122 175 

EBITDA 13 876 25 303 27 895 37 0283 

Чистая прибыль 6 315 12 713 13 047 10 544 

Чистый долг / EBITDA 3,61 1,49 2,76 1,83 

                                                
3 Показатель рассчитан за последние 4 квартала  

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38248
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Увеличение собственного капитала компании в 2018 году произошло за счет внесения 

учредителем дополнительного неденежного вклада в уставный капитал в виде объектов 

недвижимости, по рыночной стоимости, определенной независимым оценщиком, в размере 30 096 тыс. 

рублей. Кроме того, увеличение собственного капитала произошло за счет увеличения 

нераспределенной прибыли в размере 12 713 тыс. рублей. 

Увеличение стоимости основных средств в 2018 году произошло за счет постановки на учет 

объектов недвижимости, внесенных в качестве вклада в уставный капитал, а также за счет 

приобретения производственного оборудования для монтажа производственной линии по подработке 

и фасовке чечевицы. 

В 2019 году также произошло внесение учредителем дополнительного неденежного вклада в 

уставный капитал в виде объектов недвижимости, по рыночной стоимости, определенной 

независимым оценщиком, 42 971 тыс. рублей. Нераспределенная прибыль в размере 13 047 тыс. рублей 

также осталась в распоряжении предприятия и увеличила размер собственного капитала. 

В составе основных средств появился внесенный в качестве вклада в уставный капитал 

производственный комплекс в с. Михайловское, где ранее в 2018 году была смонтирована 

производственная линия. 

Перераспределение доли продаж в сторону зернового и крупяного направления привело к тому, 

что, не смотря на снижение выручки в 2018 и 2019 годах, Предприятие смогло увеличить показатель 

чистой прибыли. Не смотря на большой удельный вес выручки от продажи сахара, рентабельность 

данного направления достаточно низкая, поэтому, увеличив долю продаж товаров с более высокой 

рентабельностью, ООО «Группа «Продовольствие» смогло существенно улучшить финансовые 

показатели результатов деятельности. 

Меры (действия), предпринимаемые эмитентом (которые планирует предпринять эмитент 

в будущем), для улучшения финансовых показателей и (или) сокращения факторов, негативно 

влияющих на такие показатели.  

Принимая во внимание, что рынок сахара в России становиться профицитным, то постепенно 

снижается прибыльность таких сделок, в связи с чем, Эмитент начал работу по развитию других 

направлений деятельности, постепенно снижая объемы «Сахарного направления». 

Во-первых, запущена собственная линия по производству чечевицы и нута мощностью 2000 тн 

в месяц. Данная продукция успешно реализуется Эмитентом на экспорт (Азербайджан, Грузия, ОАЭ, 

Иордания, Турция, Иран, Чехия, Молдавия, Литва, Латвия) и начинает пользоваться спросом в России 

(фасуют такие фирмы, как «Ангстрем», «Увелка», «Ярмарка» и другие). 

Во-вторых, Компания активно развивает оптовую торговлю зерновыми и масличными 

культурами и для увеличения объемов продаж приобрела Ачинский элеватор (что позволит 

осуществлять закуп у фермерских хозяйств мелким оптом, осуществлять перевалку на собственном 

элеваторе). Также Компания формирует парк собственных крытых ж/д вагонов, что позволяет снизить 

зависимость от сторонних логистических компаний, снизить расходы на доставку товара покупателю, 

улучшить качество логистики. 

В-третьих, Компания активно расширяет географию продаж, развивает экспортное направление. 

Особенно перспективным является сотрудничество с Китаем. В настоящее время Компания прошла 

аккредитацию для поставок зерна в Китай. Также в планах осуществление поставок зерна и 

зернобобовых в Индию, страны Юго-Восточной и Центральной Азии, Европейский союз. 

2.3. Структура активов, обязательств, собственного капитала эмитента (в динамике за 

последние 3 года) 
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Основные балансовые показатели эмитента представлены в Таблице: 

Таблица 5 Структура активов и пассивов Эмитента за 2017 – 1 полугодие 2020 гг., тыс. руб. 
  2017 2018 2019 1 полугодие 2020 

тыс. руб. % тыс. руб. % тыс. руб. % тыс. руб. % 

АКТИВЫ 138 836 100% 308 886 100% 308 007 100% 383 120 100% 

Внеоборотные активы, в т. ч. 583 0,42% 52 273 16,92% 102 109 33,15% 113 155 29,54% 

Основные средства 583 0,42% 52 079 16,86% 101 676 33,01% 113 138 29,53% 

Отложенные налоговые активы   0,00% 194 0,06% 433 0,14% 18 0,01% 

Оборотные активы, в т. ч. 138 253 99,58% 256 613 83,08% 205 898 66,85% 269 954 70,46% 

Запасы 19 997 14,40% 28 183 9,12% 22 307 7,24% 14 144 3,69% 

Дебиторская задолженность 106 815 76,94% 197 320 63,88% 155 714 50,56% 250 281 65,33% 

НДС по приобретенным 
ценностям 

6 943 5,00% 16 689 5,40% 19 504 6,33% 1 678 0,44% 

Денежные средства и их 
эквиваленты 

89 0,06% 221 0,07% 164 0,05% 102 0,03% 

Прочие оборотные активы 4 409 3,18% 14 200 4,60% 8 209 2,67% 3 759 0,97% 

ПАССИВЫ 138 836 100% 308 886 100% 308 007 100% 383 120 100% 

Капитал и резервы, в т. ч. 55 314 39,84% 98 121 31,77% 154 139 50,04% 164 684 42,98% 

Уставный капитал 1 000 0,72% 30 000 9,71% 50 000 16,23% 50 000 13,05% 

Переоценка внеоборотных 
активов 

  0,00% 1 096 0,35%   0,00%  0,00% 

Добавочный капитал   0,00%   0,00% 24 067 7,81% 24 067 6,29% 

Нераспределенная прибыль 54 314 39,12% 67 025 21,70% 80 072 26,00% 90 616 23,66% 

Долгосрочные обязательства, в 

т. ч. 

125 0,09% 319 0,10% 558 0,18% 28 0,01% 

Отложенные налоговые 
обязательства 

125 0,09% 319 0,10% 558 0,18% 28 0,01% 

Краткосрочные обязательства, 

в т. ч. 

83 397 60,07% 210 446 68,13% 153 310 49,77% 218 408 57,01% 

Заемные средства 50 172 36,14% 37 894 12,27% 77 019 25,01% 67 943 17,74% 

Кредиторская задолженность 33 225 23,93% 172 552 55,86% 76 291 24,77% 153 307 40,02% 

Оценочные обязательства       -2 842 -0,75% 

Основные изменения в структуре активов Эмитента за анализируемый период: 

 Увеличение доли основных средств с 0,42% в 2017 году до 33,01% в 2019 году, которое 

произошло за счет внесения недвижимого имущества в качестве вклада в уставный капитал, 

а также приобретения производственного оборудования для монтажа линии по подработке 

и фасовке крупы (в частности чечевицы) 

 Снижение доли Запасов с 14,4% в 2017 году до 7,24% в 2019 году. Запасы, отражаемые в 

балансе – это в основном товары, находящиеся в пути. Т.е. товар уже отгружен со склада 

грузоотправителя, но еще не доставлен до склада грузополучателя. 

 Снижение доли дебиторской задолженности с 76,94% в 2017 году до 50,56% в 2019 году. 

Дебиторская задолженность формируется в основном за счет авансов поставщикам (75%) и 

задолженности покупателей. Покупателями, которым ООО «Группа «Продовольствие» 
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осуществляет поставки с отсрочкой платежа, являются крупные свиноводческие комплексы, 

мельничные комбинаты. 

Основные изменения в структуре собственного капитала Эмитента за анализируемый период: 

 Увеличение доли уставного капитала с 0,72% в 2017 году о 16,23% в 2019 году произошло 

за счет внесения дополнительных вкладов учредителя.  

 В строке добавочный капитал за 2019 год отражена стоимость внесенных вкладов 

превышающая установленный размер уставного капитала. В 2018 году при формировании 

бухгалтерской отчетности была неверно отражена стоимость добавочного капитала – она 

была отражена как переоценка основных средств. В 2019 году вся бухгалтерская отчетность 

была приведена в соответствие. 

 

Основные изменения в структуре обязательств Эмитента за анализируемый период: 

 

 Увеличение доли кредиторской задолженности в 2018 году до 55,86%. Кредиторская 

задолженность в основном формируется за счет авансов, полученных от покупателей (90%) 

– это связано со спецификой продаж сахара. При реализации сахара заявленная на него цена 

действует в течение 1 дня, поэтому достаточно часто при ожидании роста цены на сахар 

покупатели производят авансовые платежи. Кроме того, отгрузки товаров на экспорт также 

происходят по предоплате. Также следует отметить тот факт, что показатель кредиторской 

задолженности всегда меньше показателя дебиторской задолженности. 

 

2.4. Кредитная история эмитента за последние 3 года 

Для финансирования своей деятельности Эмитент использует как собственные средства, так и 

банковские кредиты типа овердрафт и факторинговое финансирование. 

Кредитный портфель на 30.06.2020 г. 

Кредитор Вид кредита Лимит по 

договору,  

тыс. руб. 

Долг на 

30.06.2020, 

 тыс. руб. 

Ставка, % 

годовых 

ПАО "Росбанк" Овердрафт 50 000 34 749 10,25 

АО «Альфа-Банк» Овердрафт 40 000 32 950 10,5 

Банк НФК (АО) Факторинг 30 000 19 770 - 

 

Эмитент сотрудничает с АО «АЛЬФА-БАНК» с 2017 года, с ПАО «Росбанк» - с 2019 года. Ранее 

кредиторами Эмитента также выступали Банк ГПБ (АО), ПАО «АК БАРС» БАНК, ПАО «РГС Банк». 

Также компания использует услуги лизинговых компаний, по состоянию на 30.06.2020 г. 

задолженность перед лизинговыми компаниями составляет 503 тыс. руб. 

2.5. Основные кредиторы и дебиторы эмитента на последнюю отчетную дату 

На сахарном рынке есть своя специфика – покупка и продажа сахара осуществляется по 100% 

предоплате. Это связано с тем, что цена сахара фиксируется и действует в течение одного дня. 

Поэтому, в составе дебиторской и кредиторской задолженности отражены суммы предоплаты за сахар 

по фиксированной цене. Отгрузка оплаченного сахара, как правило, производится в течение 7 -10 дней. 
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Для проведения операций на зерновом рынке характерно предоставление отсрочки платежа. Это 

происходит из-за того, что закуп зерна производится, как правило, по предоплате, а оплата его 

покупателем происходит после получения товара на склад.  

Данные об основных дебиторах и кредиторах приведены в таблице: 

Таблица 6 Основные дебиторы и кредиторы ООО "Группа "Продовольствие" на 30.06.2020 г. 

Дебиторская задолженность на 30.06.2020 г. 

Дебитор 
Сумма задолженности, 

тыс. руб. 

Доля в общей сумме 

задолженности, % 

ООО "Агрохолдинг Солтон" 40 003 16,0 

ООО "Русагро Сибирь" 25 050 10,0 

ООО ТК "Сахар" 19 458 8,0 

ООО "Фортуна-Агро" 16 650 6,6 

ООО "Продимекс" 13 689 6,4 

ООО ТД "Доминант" 13 256 5,3 

Сумма дебиторской задолженности, приходящаяся 

на дебиторов с долей менее 5% 
135 864 47,7 

Общая сумма дебиторской задолженности 250 281 100% 

Кредиторская задолженность на 30.06.2020 г. 

Кредитор 
Сумма задолженности, 

тыс. руб. 
Доля в общей сумме 
задолженности, % 

ООО "Сатыево" 23 262 15,1 

ИП Шевелёва О.В. 10 299 6,7 

ООО "Эр Эр Си" 9 625 6,3 

ООО ТД "Континент" 8 462 5,5 

ООО "Эколайн" 7 579 4,9 
Сумма кредиторской задолженности, приходящаяся 

на кредиторов с долей менее 5% 
94 080 61,5 

Общая сумма кредиторской задолженности 153 307 100% 

 

Вся задолженность является текущей. Проблемная и просроченная задолженность 

отсутствует. 

 

2.6. Описание судебных процессов (в случае их наличия), в которых участвует эмитент и 

которые могут существенно повлиять на финансовое состояние эмитента 

Судебные процессы, которые могут существенно повлиять на финансовое состояние эмитента, 

на дату подписания настоящего Меморандума отсутствуют.  

 

 

3. Сведения о размещаемых ценных бумагах эмитента и исполнении обязательств по ним 

 

3.1. Основные сведения о размещаемых (размещенных) эмитентом ценных бумагах, в 

отношении которых составлен инвестиционный меморандум: 

 

Вид ценных бумаг: биржевые облигации. 

Серия и иные идентификационные признаки ценных бумаг: биржевые облигации 

бездокументарные процентные неконвертируемые с централизованным учетом прав серии БО-01. 

Количество размещаемых ценных бумаг: 70 000 штук. 
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Номинальная стоимость: 1 000 (Одна тысяча) рублей. 

Цена размещения: 100% номинальной стоимости. 

 

Эмиссионные документы и иная информация об условиях выпуска облигаций и их размещении 

публикуется на странице в сети Интернет: 

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38248 

 

3.2. Цели эмиссии ценных бумаг и планы по направлению полученных от размещения 

ценных бумаг денежных средств 

Привлекаемые денежные средства панируется направить на пополнение оборотных средств. За 

счет этого планируется: 

 развивать трейдерскую торговлю зерновыми, зернобобовыми и масличными культурами, 

как внутри России, так и поставки на экспорт; 

 увеличить объем переработки чечевицы и нута на собственной производственной 

площадке. 

 

3.3. Источники исполнения обязательств по ценным бумагам 

Исполнение обязательств по облигациям планируется осуществлять за счет собственных средств 

и доходов от основной хозяйственной деятельности Эмитента. 

3.4. Описание основных факторов риска, связанных с деятельностью эмитента, которые 

могут влиять на исполнение обязательств по ценным бумагам, включая существующие и 

потенциальные риски. Политика эмитента в области управления рисками 

Политика Эмитента в области управления рисками основана на постоянном мониторинге 

рыночной ситуации и своевременном принятии мер по уменьшению воздействия рисков. В случае 

возникновения одного или нескольких перечисленных ниже рисков Эмитент предпримет все 

возможные меры по минимизации негативных последствий.  

Для снижения рисков при осуществлении экспортных операций ООО «Группа 

«Продовольствие» производит отгрузку товара только после его оплаты покупателем. В настоящий 

момент поставки по валютным контрактам производятся в короткие временные промежутки. При 

заключении долгосрочных контрактов с растянутыми по времени отгрузками Компания будет 

применять меры по хеджированию валютных рисков.  

Операционные риски, связанные с выполнением поставщиками и покупателями своих 

обязательств по оплатам или поставкам, Компания снижает путем проведения всестороннего анализа 

контрагента. До заключения договора контрагент предоставляет пакет учредительных документов, а 

также документы финансовой и налоговой отчетности. Финансовая служба проводит анализ 

финансового состояния клиента. 

Служба безопасности, используя различные программы, осуществляет проверку 

благонадежности как самой рассматриваемой компании, так и наличие связей с другими компаниями, 

проверяет информацию об учредителях, анализирует историю работы, наличие судебных 

разбирательств. 

Юридический отдел проверяет полномочия представителя и чистоту сделки.  

Коммерческая служба собирает информацию о деловой репутации клиента. На кредитном 

комитете каждая служба высказывает свое заключение и принимается решение по работе с данным 

контрагентом. 

Диверсификация бизнеса по продуктам, а также работа как на внутреннем рынке, так и на 

экспорт позволяет перекрывать временные снижения деловой активности на отдельном направлении 

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=38248
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деятельности (сахар или крупа, или зерно, закрытие границ по крупе). В результате, снижение на одном 

рынке существенно не отражается на деятельности компании в целом. Как показал кризис с COVID-

19, Компания работает на стабильных рынках: продовольствие и зерно всегда пользуются спросом.       

 

3.5. Информация о всех размещенных ранее выпусках облигаций эмитента, с указанием 

информации об использовании привлеченных средств, поступивших от выпуска(ов) облигаций, 

а также информация о выпусках облигаций, погашенных в течение последних 5 лет. 

 

Эмитентом ранее не привлекались денежные средства путем размещения облигационных 

займов, размещаемый выпуск облигаций является дебютным. 


